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Blyuk Veri
bu defa Techlnside
farkiyla sizlerle

Techinside’in altinci sayisinda Buyuk Veri konusunu
Melih Celik’in yorumuyla okuyacaksiniz.

Degerli Techlnside okuyuculari. Altray 6nce "Haberde Analiz" mottosuyla yayin
hayatina baslayan dergimizin bu ayki dosya konusu BuyUk Veri oldu. Bu dosyayi yayin
yonetmenimiz sevgili Melih Celik yorumu ve sizlerden gelen géruslerle olusturduk
ve keyifle okuyacaginizi dustntyoruz. BuyUk Veri konusu oldukca yogun konusulan
ancak ulke olarak da oldukca geride kaldigimiz bir baslik. Umuyoruz ki bu dosyamiz
tum okuyucularimiz icin keyifli bir rehber olacak.

Dergimizde bu ay keyifle okuyacaginizi dusundugumuz bir konumuz da "Evli ve Bili-
simci” baslhgini tasiyor. Sektdorumuzde faaliyet gosteren dort farkli ciftimizin hikayele-
rini sizler icin derledik. Bizim bilmedigimiz, atladigimiz ya da unuttugumuz dostlarimiz
bize ulasirlarsa kim bilir belki nefis bir yazi dizisine de baslamis oluruz.

Biliyorsunuz www.techisndide.com’'un en buyuk basarisi video haberlerimiz. Burada
bize destek veren Atakan Karagdz, bu ay sizlere kurgu teknolojilerinin geldigini son
noktalari yazdi. Teknolojinin sinema-televizyon endustrisine nasil sirayet ettigini
anlatan bu guzel yaziyi da begeninize sunuyoruz.

Yine dis yazarlarimizdan H. Murat Sermet, bu ay sizlere matbaa teknolojilerini aktardi.
Yasi uygun olanlar bilir son 20 yilda bile bu alanda teknolojinin destegiyle inanilmaz
gelismeler oldu. Bu yazi sizi yuzlerce yil dncesine goturtp tekrar gunimuze getire-
cek.

Mart sayimizda ise dosya konumuz Bulut Bilisim olacak. Sizlerin de gorusleriyle dos-
yamiz ve diger haberlerimizle karsinizda olmak Uzere iyi bir ay diliyoruz.

@fatih_sari fatih.sari@techinside.com
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Bireysel alanda 24 yildir hizmet sunan Casper, kurumsal alandaki triinleriyle de
g6z dolduruyor. Sirketin 2015 hedefleri arasinda, kurumsal triinlerin toplam
satistaki oraninin yuzde 50’nin Ustine ¢ikmasi da var.

Ulkemizin teknoloji sektdrin-
deki onemli firmalarindan biri
olan Casper, bu yil 24. yasini
kutluyor. Uzun vyillar boyunca
sadece bireysel tuketicilere
yonelik Grun sunan sirket, son
dort yildir kurumsal pazarda da
oldukca hareketli. Caspern
Kurumsal Satis Mudurt Enes
Kocak bu hareketliligi, "Kurum-
sal Urunlerin payr Casper'in
toplam satislarinda yuzde 35'e
ulasti.” sozleriyle 6zetliyor.

Pek Casper'in bu alanda ne
gibi cézumleri var. Kocak, &zel
projelere agirlik verdiklerinden
bahsederken, son donemdeki
carpici projelerden birini Koca-
eli Buyuksehir Belediyesi icin
gerceklestirdiklerini ifade edi-
yor. "Kurumsal musterilerimizin
spesifik taleplerinidikkate alarak
onlara 6zel cihaz gelistiriyoruz.”
diyen Kocak, bu sekilde gelistir-

Casper Kurumsal Satis Madurd
Enes Kocak

dikleri 27 bin 109 adet VIA T41
model tableti Kocaeli Buyukse-
hir Belediyesi'ne teslim ettikle-
rini séyluyor. Ogrencilere dagiti-
lan tabletlerde oncelikli konular
arasinda, urunun saglamhgr ol-
duguna dikkat ceken Kocak, bu
cihazlarin 75 santimden beton
zemine dusmesine ragmen ke-
sinlikle kirilmayan, cami catla-
mayan bir Urtn oldugunun altini
ciziyor. Ozel gelistirdikleri Grin-
lerde yalnizca donanim odakli
degisiklikler yapmadiklarini da
belirten Enes Kocak, VIA T41
orneginde is ortaklar olan Ar-
dic Teknolojiile birlikte antivirus,
anti-theft, calinmaya karsi koru-
ma, uzaktan yonetim, 6gretme-
nin cihazi yonetebilecegi sistem
ile ebeveyn kontrol yazilimlariyla
birlikte komple bir ¢cézim sun-
duklarina vurgu yapiyor. Kocak,
ayrica 2-in-1 olarak tanimlanan
ve cikarilabilen ekrana sahip T55
model dizUstu bilgisayarin da
yine benzer bir anlayisla Doga
Koleji'nin Tuzla kampuUsunde ak-
tif olarak kullanildigini belirtiyor.
Bir baska Urun grubunu is istas-
yonlari olarak tanimlayan Kocak,
bu Urdnlerin halen TUBITAK
Uzay Enstitlsu ve belediyeler
gibi, Buytk Veri'nin oldugu pek
cok kurumda aktif olarak kulla-
nildigini dile getiriyor.

Casper, kamuda da biiyiiyor
Casper'in kurumsal portfoyu-
nun sadece egitim sektérune
yonelik — dranleri icermedigini

soyleyen Kocak, kamu kurum-
larinda da yogun bir Casper
kullanimi oldugunu  séyluyor.
"SGK'nin 2 bin Ust duzey yo-
neticisi ve is mufettislerinin
kullandigl, icinde mobil internet
olan, anlik olarak kayit disristin-
dami engelledikleri bir tablet
dizayn ettik.” diyen Kocak, bu
projenin kamuda mobil inter-
net kullanilan en buyuk proje-
lerden biri oldugunu ifade edi-
yor.

Kamudaki yerli Gran kullanimi-
na yoénelik kararlarin sadece
kendileriicin degil, Ulke ekono-
misi icin de olumlu oldugundan
bahseden Casper Kurumsal
Satis Mudurt Enes Kocak,
"Casper'in katildigi ihalelerde,
maliyetlerde yuzde 10 ila 15
arasl bir dusus oluyor.” diyor.

Casper, 2015'te kurumsalda
daha da biiyliyecek
Casper'in basari odakli bir sir-
ket oldugunu belirten Kocak,
bugun 1200 bayii, 3 binin Uze-
rinde satis noktasi, 250 teknik
servis ve kurumsal is ortakla-
ryla birlikte 30 binden fazla ki-
siye istihdam olanagi yarattigi-
ni soylbyor. 2014'te kurumsal
Urtn grubunun, Casper'in top-
lam satislarinda yuzde 35'lik bir
paya ulastigina dikkat ceken
Kocak, 2015'te bu orani yuzde
50'nin Uzerine tasimay! hedef-
lediklerini belirtiyor.



Yenilikei Girigim 3Durak'in

-

“Musterilerimizi, 6deme ve tahsilatlarimzi
takip edebilecegimiz bir programa ihtiyacimiz
vardi. Arastirdigimiz programlar arasinda ta-
sarimi ve sundugu ézelliklerle en giiclii ve ko-
lay kullanima sahip uygulama Parasiit oldu.”

3Durak olarak musterilerimize 3D baski, 3D tara-
ma, 3D yazici satisi hizmetleri sunuyoruz. Bircok
klcUk ve orta olcekli firma gibi biz de finansal ve-
rilerimizi ofis programlariyla tutmaya calisiyorduk.
Sirketimizin gelir ve giderlerinin kaydini tutmak git-
gide zorlasmaya baslamisti ve gereksiz vakit har-
car olmustuk. MUsterilerimiz artmaya basliyordu
ve gelir giderlerimizi dUzenli bir bicimde kayit altina
almamiz gerekiyordu. Finansal operasyonlarimizi
kontrol altina almak icin programlar arastirmaya
basladik ve ihtiyaclarimiz icin en uygun, kullanimi
en kolay olan Parasut'u sectik.

"Cevremizde Parasut'u kullanan tanidiklarimiz var-
di ve cok memnun olduklarini duyduk. Aldigimiz
olumlu referanslardan ve 1 aylik deneme suresin-
den sonra Parasut uygulamasini kullanmaya karar
verdik.

Parasut'n web tabanli bir
uygulama olmasi islerimi-
zi cok kolaylastirdi. Sirket
bilgisayarim ya da sahsi
bilgisayarim fark etmeksi-
zin internetin oldugu her
yerden Parasut hesabi-
ma giris yaparak guncel
finansal durumumu kont-
rol edebiliyorum. Kullan-
maya baslama sureci de oldukca kolay. Herhangi
bir program yukleme ve kurulumla ugrasmadan
kullanici hesabi olusturarak Parasut'u kullanmaya
baslayabildik. 3Durak olarak yatirim alan bir girisim

H

oldugumuz icin raporlama &zelligi de bizim icin
cok onemli. Sirketimizin satislari ve ddemeleri-
nin durumunu ve nakit akis grafiklerini tek tusla
gorebilmemiz bizim icin cok faydali oldu. Artik
Excel tablolariyla ugrasmadan anlik olarak tim
raporlarimiza ulasabiliyorum.”

ParasUt bize pek cok avantaj sagladi. Office
programlari ile ugrasmiyoruz, bunun yaninda
mUsterilerimize cok daha hizli ve kolay fatura
kesmeye basladik. Ayrica musteri bilgilerimizi,
alacak ve tahsilat takiplerimizi daha kolay ya-
piyor; gelir ve giderlerimizi kontrol altina alirken
nakit akisi ve 6deme takibimizi daha hizli ger-
ceklestirebiliyoruz.

"Parasut olarak cikis noktamiz, kiicuk ve orta
Olcekli isletmelerin ihtiyac duyduklari finansal
hizmetleri, teknolojinin imkanlarini kullana-
rak kullanici dostu bir arayuzle, butcelerine
uygun fiyatlarla
erisilebilir ~ hale
getirmekti.  Bu
vizyonla 2013 yi-
inda sirketi kur-
duk. Isletmelerin
fatura  olustur-
madan &deme
takibine; online
tahsilattan  ra-
porlamaya kadar olan tum finansal operas-
yonlarini kolayca yodnetebilecekleri kullanisli
ve gUzel bir uygulama gelistirdik ve surekli
gelistirmeye devam ediyoruz. Uygulamamiz
sayesinde isletmeler finansal operasyonlarini
tek elden yoneterek kontrol altina alabilmek-
teler. 3 Durak gibi kendi alaninda uzman bir is-
letmeye de destek olabilmekten ve yakalanan
basaridan mutluluk duyuyoruz.”

Office programlari ile ugrasmiyoruz
Musterilerimize cok daha hizli ve kolay
fatura kesmeye basladik.
> Musteri bilgilerimizi, alacak ve tahsilat
takiplerimizi daha kolay yapabiliyoruz
Gelir ve giderlerimizi kontrol altina aldik.
Finansal planlamamizda kolaylik sagladik.

Nakit akisi ve 6deme takibini hizlandirdik
ve zamandan tasarruf sagladik.

O Kullanici sinirlandirmasi olmamasi ve web
tabanli kolay erisilebilir olmasi isimizi cok
rahatlattl.
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.Y arac takipte diinya besincisi

ABI Research arastirma sirketinin diinya capinda 100 binin Gizerinde kullanicisi olan
arac takip sirketlerini degerlendirdigi arastirmanin sonucunda Arvento, arac¢ takip ve
filo yonetim sistemleri alaninda listede diinyanin en buyiik 5. sirketi olarak yer aldi.

Dunyanin dnde gelen arastirma
sirketi ABl Research'Gn dun-
ya Uzerinde 100 binin Gzerin-
de kullanicisi olan en buyuk 21
arac takip sirketini; kuresel ve
bolgesel pazar payl, bolgesel
kapsama alani, teknolojik alt-
yapl, sektorel cozimler, kalite,
guvenilirlik, fiyatlandirma politi-
kasli, finansal ve organizasyonel
gucluluk ve yenilikcilik kriterleri
ile degerlendirildigi "Commer-
cial Telematics Competitive
Assessment-Q3 2014" rapo-
runda Arvento, dunya devleri
arasinda bir Turk markasi olarak

Arvento Genel Muduru Ozer Hincal

listede 5. sirada yer aldi. Arastir-
ma ile Arvento'nun, arac takip
ve filo yonetim sistemlerinde
dinyanin en buyuk oyuncula-
ri arasinda oldugu, bir kez daha
tescillendi.

Arvento Genel Mudura Ozer
Hincal konuya iliskin yaptigi
aciklamada; "2005 vyilinda 12
musterimize ait 240 aracla bas-
layan yolculugumuz, bugun, 3
kitada 33 binin Uzerinde mus-
teri ve 450 binin Uzerinde cihaz
sayisl ile her gecen gun daha da
buyuyerek devam ediyor. Ala-
nimizda dunyadaki
en buyuk ilk 5 sir-
ketten biri olduk.
Turkiye'de  kurul-
mus bir Turk tek-
noloji sirketi olarak
amacimiz, 2015 yili
sonunda dunyanin
ilk 3 sirketi arasina
girmek, lider konu-
mumuzu kuresele
tasimak ve Turki-
ye'den  teknoloji
markasi cikmaz di-
yenlerin ezberlerini
bozmak" dedi.

Gecen vyl Avrupa
genelinde 31 Ulke-
den 17 bin sirketin
katildigi Avrupa s
Odullerinde  ken-
di  kategorisinde

"Avrupa’nin En Basarili Sirketi”
secilen Arvento, bu basarisi-
ni dunya geneline tasimak icin
emin adimlarla ilerliyor. Arvento
teknolojisini Turkiye'de gelistirip
Urettigi mobil takip sistemi co-
zUmleriyle Turkiye'nin yani sira
23 Ulkede daha faaliyet goste-
riyor.

Akilh sehirler artik hayal degil

Arvento tarafindan cikartilan
istatistikler gore Istanbul'da
her arac gunde ortalama 61
kilometre yol kat ediyor ve 24
dakika da trafikte duruyor. Bu
rakamlardan hareketle araclar-
dan gelen bilgilerin olumlu bir
amac icin kullanilabilecegini be-
lirten Ozer Hincal, "Istanbul'da

100-200 bin arac surekli mer-
keze bilgi gonderiyor. Sirket-
ler bir yandan bu verileri kendi

araclarini kontrol ermek icin
kullanirken bir yandan da trafigi
rahatlatmak icin ortak kullanima
sunabilir. Isiklarin yanma surele-
rinden ambulans gibi kritik go-
revdeki araclarin da islerini daha
kolay ve etkili yapmasi saglana-
bilecek” dedi.
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Hakki Alkan

Yeni Turkiye icin
veni ekonomi

2015'teki BT yatirmlart icin hangi sektdr, ne kadar
harcayacak? 4G ve fiber internet ile beslenecek yeni
ekonomiyi neler bekliyor? Arastirma sonuclari ve tah-
minler ilginizi cekebilir.

IDC tarafindan yayinlanan son raporda, gelecegini BT
yatinmlariyla entegre etmek zorunda olan Turkiye icin
cok ilging bilgiler var. Ulkemizin 2015 yilinda BT har-
camalarina 11,7 milyar dolar harcamasi beklenirken,
bu butceden aslan payi alacak olan Uc buyUk sektor
olarak da; tuketim, telekomunikasyon ve finans belir-
tiliyor.

Tuketicilerin BT yatirnmlarina ayirmasi beklenen har-
cama tutarinin 6,3 milyar dolara ulasmasi beklenirken,
bu miktarin tim harcamalarin yarisindan fazla paya
sahip olmasi da dikkat cekici.

IDC Orta Dogu, Afrika ve Turkiye Ust dlUzey arastirma
analisti Jebin Gearge'in konuyla ilgili olarak “Turkiye'de
3G agl su anda agirlikli olarak mevcut ve 4G/LTE ya-
tinmlarinin da 2015'te baslamasi bekleniyor. Hizmet
sunucularinin sermaye masraflarinin buyuk kisminin
yakin gelecekte LTE aglarina odaklanacagl beklen-
mektedir. Orta Dogu ve Afrika bolgelerinde oldugu
gibi Turkiye'de de telekomuUnikasyon sirketleri kaliteli
BT hizmeti saglamak icin portfolyolarini genisletmeye
odaklanmis durumdalar. Odak noktalarinin, makine-
denmakineye (M2M) altyapilari, akill cdzUmler ve bulut
programlamasinin yani sira veri merkezleri ve felaket
kurtarma gibi daha geleneksel sunumlarin da olma-
sI bekleniyor.” ifadelerine kulak vermekte fayda var.

2015'teki BT yatinmlarini ele aldigimizda; tuketici, ileti-
sim ve finans sektdrlerinin en buyuk BT harcamasi ya-
pan sektorler olmasini beklerken, bir yandan da saglik,

egitim ve kamu hizmetleri de hizli blyumeler bek-
leniyor. Bu taraftaki beklentilerin en glizel drnekle-
rinden biri; e-devlet catisi altinda verilen hizmetler
icin kurulmasi beklenen ortak veri merkezi.

2014'te ciddi sorunlarla mucadele eden bankacllik,
sigorta, guvenlik ve yatinmlari kapsayan finans

dikeyinin, 972,38 milyon dolar yatirmile 2015 yilin-
da UcUncu blyuk dikey pazar olmasi bekleniyor.

2015'in en buyuk surprizlerinden birisi de tekno-
lojide yerli Uretimin tesvik edilmesi ile beraber,
akillr telefon ve tablet basta olmak Uzere birbiriyle
iletisim kurabilen giyilebilir cihazlar konusunda da
yatirimlarin masaya yatirimasi. Bu adim icin tah-
min edilen yatinmin miktarini séylemek icin hentiz
erken.

RegUlasyon tarafindan belirlenecek olan tesvik
netlestiginde, uzak dogu ile rekabet eden yerli te-
knoloji markalari, Uretim merkezlerini Turkiye'ye
taslyabilecek. Kurulacak olan yapilarin kaderini
bekleyen karar icin secimleri ve sonrasinda ortaya
cikacak vizyonu beklemek zorundayiz.

Birkac aya kadar iyice netlesmesi beklenen Turk
Telekom buUnyesindeki entegrasyon sureci, BT
yatirmlarina blyuk buUtceler ayiran iletisim sir-
ketlerinin izleyecegi yolu da sekillendirmis olacak.
Ozellikle 4K yayinlari sorunsuz izlemek icin tiket-
icilerin olmazsa olmazi fiber internet icin yapila-
cak altyapi yatirimlari, sadece kendi basina bir BT
yatinmi olmaktan cikip, yeni ekonominin itici gucu
olacak gibi gérunuyor.

4G ve fiber internet altyapisiyla beslenecek olan
yeniekonomi, sadece BT yatirmlariile degil, katma
degerli servisler ve iceriklerle de bazi firsatlari be-
raberinde getirecek. Hizlanan internet altyapisinin,
tUketicilerin gunluk hayatina olan etkisi, tuketim ve
harcamalara da yansiyacak gibi gérunuyor.

@hakki_alkan hakki.alkan@techinside.com
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2015 yilina ait Tirkiye bilisim ve iletisim pazar harcamalarina dair 6ngoruilerini
paylasan IDC Tiirkiye Ulke Mudiirii Nevin Cizmeciogullar’’na gére pazar 2015 yilinda

27 milyar dolari asacak.

Microsoft'un ev sahipliginde
teknoloji sirketleri ve basin men-
suplari ile bir araya gelen IDC
Turkiye yetkilileri, Microsoft Tur-
kiye'nin Ust duzey yoneticileri ile
birlikte, Turkiye Bilisim ve lletisim
teknolojileri sektorune dair 2015
tahminlerini paylasti. BUyuk Veri,
Bulut, Sosyal Is ve Mobilite gibi
teknolojiler sayesinde Turkiye'de
kurumlarin gecirdigi donusume
dikkat ceken IDC Tiirkiye Ulke
Midiiri Nevin Cizmeciogul-
lari, bu dontstm ile Turkiye bilgi
ve iletisim teknolojileri pazarinin
2015te 27 milyar dolart asma-
sinin  beklendigine isaret etti.
Microsoft Tirkiye Kurumsal
Miisterilerden Sorumlu Genel
Midir Yardimcisi Murat Yil-
maz'n da konusma yaptigi et-
Kinlikte Yilmaz, Tuarkiye'nin tek-
noloji tuketen bir Ulke olmaktan
cikip, teknoloji Ureten ve ihrac
eden bir ekonomiye dénusumu
icin tum guicUyle calistiklariniifa-
de etti.

Etkinlikte konusma yapan IDC
Tirkiye Ulke Miidiirii Nevin
Cizmeciogullar1 2015teki ya-
zilm ve servislerdeki buyume
oranlarina deginerek su tes-
pitlerde bulundu: "2015 genel
secimlerinden sonra hizlana-
cak olan kurumsal harcamalar,
tuketici harcamalarinin  dnune
gececek. Yazilm ve servisler,
2015 yilinin ikinci yarisinda ger-
ceklesmesi beklenen donustim
projeleriyle birlikte yuzde 7,1 ve
yuzde 6.4 gibibuyume oranlariy-
la en yUksek performans goste-
ren teknoloji kategorileri olacak”
dedi.

Cizmeciogullan, Mobilite'nin
Turk ClO'larin oncelikli yatinm

alani olmaya devam edeceginin
sinyallerinin verirken; is yeri Uret-
kenligi ve mobil is gucu verimlili-
gini arttirmaya yonelik mevcut
is uygulamalarinin mobilizasyon
calismalarini artiracagini da s6z-
lerine ekledi.

Nevin Cizmeciogullari,

2015te kurumlarin ve kullani-
cllarin hayatinda daha fazla yer
edecek olan mobiliteye dair su
tespitlerde bulundu: "2015'te
calisanlar tarafindan sirket veri-
lerine ve uygulamalarina uzaktan
erisim icin kullanilan kurumsal
mobil cihazlarin sayisi artacak.
Buartis, BT ortaminidegistirme-
ye devam edecek ve sirketleri
idari, guvenlik ve gizlilik acisin-
dan duzenlemeler getiren res-
mi mobil politikalar uygulamaya
yoneltecek. Mobil uygulamalar,
cihaz guvenligi ve mobil cihaz
yonetimi  uygulamalarinda pa-
zardaki farkindaligin artmasiyla
daha hizl benimsenme 6ngoru-
yoruz. Belli sektorlerde kapsamli
mobil strateji uygulamalarinin bir

IDC Turkiye Ulke MUdr(
Nevin Cizmeciogullar

parcasi olarak mobil cihaz yone-
timi, mobil kimlik ve erisim yone-
timi tarafinda buyuk olcekli yati-
rimlar bekliyoruz.”

IDC 2015 Turkiye Bilisim ve
lletisim Pazari Tahminleri

2015 yilinda Tarkiye Bilisim ve
lletisim pazar harcamalari buyu-
mesi, tuketici donanim harca-
malarindaki yavaslama nedeniy-
le yUzde 3.1'e dusecek.

Servis saglayicilar tarafindan veri
merkezi alaninda yatirimlar ger-
ceklesecek.

Tuketici segmentindeki mobilite
cihaz bakimindan doyuma yak-
lasacak, sirketler ise mobilitede
daha Ust seviye stratejilere yo-
nelecek.

Kisith BT butceleri ve yatirmin
geri  donusunun hesaplanma
zorlugu nedeniyle daha genis
kapsamli buyUk veriuygulamala-
risinirl kalacak.

Telekom sirketleriyeni akilli sehir
projeleriyle dnde gelen saglayi-
cllar olmaya devam edecek.

2015 sonu ve 2016 yil boyunca;
is Kiritik, hyperscale sunucular
Turkiye sunucu pazarinda oyunu
degistirici bir rol oynuyor olacak.
SDN (Yazilim Taniml Ag) pazari,
veri merkezive mobil ag yatirm-
laryla buyUyecek.

Turkiye'deki genel bulut harca-
malarindaki buyumenin yuzde
701 cokuluslu saglayicilar tara-
findan yonlendiriliyor olacak.

Kamu ve &zel sektdrde artan
farkindalik ile yeni nesil tehdit
koruma cozumlerine olan talep
artacak.




ClO’lar dikkat; [}

#ClOlInside

nizden olabilirsiniz!

Dijitallesen sirketlerle birlikte ClO’lardan beklentiler de degisiyor.
Yonetim kurulu katinda stratejik 6nemleri yakin zamanda artan
ClO’lar1 bekleyen riskler de bulunuyor.

Son 10 yildir teknolojinin de et-
Kisiyle is dunyasi buyuk bir do-
nusumden geciyor. 2020 yilina
kadar dunyada aga bagl cihaz-
larin sayisinin 50 milyarin Uzeri-
ne cikacak olmasi da bunun en
buyuk kaniti.. Bu dénusumde
“dijitallesmeyi”  basaramayan
sirketlerin ise rekabette sinifta
kalacagina kesin gozuyle bakili-
yor. Dijitallesen sirketlerde ise is
yapis tarzlarikadar calisanlarinis
tanimlari da dramatik bir sekilde
degisecek. Bu hizli degisimden
en cok etkileneceklerin basinda
ise kisaca CIO (Chief Informa-
tion Officer) olarak adlandirilan
"Bilgi Sistemleri Grup Baskan!”
var.

ClO’laricin yenibirdénem

Dunyanin lider bilisim tekno-
lojileri sirketlerinden BT Global
Services (BT) tarafindan hazir-
lanan ve "Gelecegin CIO'lari"ni

inceleyen "Bagdlanti Sanat” (Art
of Connecting) arastirmasi da,
bu konuda oldukca farkli sonuc-
lar ortaya koyuyor. 2014'Un son
ceyreginde, Birlesik Krallik, Al-
manya, Ispanya, Beneluks, ABD,
Brezilya, Singapur ve Avustral-
ya'yl da iceren bolgede gercek-
lestirilen ve yaklasik 800 karar
vericinin -~ katildigr  arastirma,
gelecegin dijital sirketlerinde
ClO'lart cok daha zor ve strate-
jik bir pozisyon bekledigini haber
veriyor.

ClO’lardan neler bekleniyor?
Arastirmayla ilgili konusan BT
CEO'su Luis Alvarez, "ClIO'larin
oncelikli gorevi, sirketler icinde
teknolojiyi en vyaratici bicimde
kullanmak ve stratejik bakis aci-
sini gelistirmektir. Aslinda aras-
tirmanin da ortaya koydugu gibi
gelecegin ClO'larindan da bunu
yapmalari bekleniyor” diyor.

i “Sadece teknik bilgi

i yeterlidegil”

i Kariyerinde daha &nce CIO kol-
i tugunda da oturdugunu hatirla-
i tan Alvarez, bu nedenle rollerin
ve beklentilerin nasil degistigini
i daha yakindan gozlemleyebildi-
: gini ekliyor.

i Gelecegin basarili ve dijitallesen
i sirketlerinde daha yaratici ve
i vizyoner zihniyetlere ihtiyac ol-
i dugunu vurgulayan Alvarez soz-
i lerini su sekilde surdurayor:

i "CUnkU gelecegin dijital sirket-
i lerini olusturmak, sadece teknik
i bilgiyle degil bu bilginin sanat-
i sal bir bicimde kullaniimasiyla
i mUmkan olacak. Buradaki mari-
i fet is sUreclerini daha énce de-
i nenmemis taze yontemlerle yo-
netmekten geciyor. Teknolojiyi
i bu yenilikleri en iyi uygulayabi-
i lenler kazanacak. Yakin zaman-
da kopyalamak yerine, bu konu-
i da orijinal cozUmler olusturan
i ve is sUreclerine bu cozumleri
i aktarabilen sirketlerin rekabette
i ©ne gececedini gorecegiz. Iste
: biz, BT dunyasinda bunu Baglan-
i t1 Sanati olarak adlandiriyoruz; is
i ortaklarimiza dijitallesen bir sir-
i ket olusturmada kullanacaklari
i yaratici bir yaklasim sunuyoruz.”

§A|varez'in de wvurguladigl gibi
i Arastirmayakin zamanda CIO'lar
: icin bir kirlma noktasi yasanaca-
i ginida haber veriyor. Oyle kiisini
i kaybetmek istemeyen ClO'la-
i rin dijitallesen sirketlerdeki bu
i donusume ayak uydurmalar ve
i geleneksel is tanmlarinin étesi-
i ne gecmeleriartik sart!



Buyuk Veri;

CTETET
daha buyuk...




Big Data, yani Turkce'de yayginlastigi sekliyle Buyuk
Veri. Bu kavram son dénemde artan bir ivmeyle ha-
berlerde, kurdugumuz cumlelerde, uzman yorumla-
rinda ve elbette rapor ve analizlerde yerini aldi. Peki
nedir bu BUyUk Veri, yalnizca bir veriyiginindan miiba-
ret yoksa yasami kolaylastiran bir teknolojik terim mi?

Once durup bir nefes alin, ardindan etrafinizdaki ci-
hazlar géz ucuyla bir suzun. Bilgisayarlar, cep tele-
fonlari, tabletler, yazicilar derken bol miktarda cihazla
karsilasacaksiniz. Bir de gozunuzin énunde olmayan
ya da bu teknoloji degdil ki dedikleriniz var; duman ve
IsI sensorleri, klimalar, asagidaki otoparkta duran oto-
mobiliniz, otopark girisindeki bariyer, elektrik nakil
hatlarivs. Liste uzayip gidiyor. Burada séylememiz ge-
reken, aslinda gorunen ve goérus alanimizda olmayan
hemen her seyin bir veri Urettigi...

Buyuk Veri'yi daha iyi tanimlamak icin 6rneklerle gi-
delim isterseniz. Mesela, Google''n 2009'da H1IN1
olarak tanimlanan ama toplumda "Kus Gribi" adiyla
bilinen virGstn yayllmasinda Buyuk Veri'den fayda-
landigini biliyor muydunuz? Daha yakin bir drnekte
Ebola virtsuyle mucadelede de benzer bir yol izlen-



di. Peki trafikteki araclardan alinan verilerin, akilli
ulasim sistemlerine aktarilarak trafik sorununu
azalttigindan haberdar misiniz? Sosyal medyadaki
paylasimlarinizin Facebook'un iliski durumunuzu
tahmin etmeye yaradigini duymus muydunuz?
Tek etkiiliskiler degil elbet, ABD Baskani Obama,
kazandigi son secimlerde sosyal medyadaki pay-
lasimlari analiz ederek tanitim kampanyasini buna
gore sekillendirmisti. Sonrasinda ise Washington
Post, Obama'yi Big Data President ismiyle kapa-
ga tasimisti. Ayni sekilde surekli alisveris yaptiginiz
marketin size ait verilerle size dzel indirim ve kam-
panyalar sunabildiginden de bahsedebiliriz. BUyuk
Veri'yi Tum bunlar ve daha fazlasi, Buyuk Veri'nin,
daha detayl bir aciklamayla Buyuk Veri'nin dogru
bir sekilde analiz edimesinin gunltk yasamimiza
getirileri...

Biiyik Veri saghginizi korur

Yeni bir kavramdan bahsetmiyoruz aslinda. Go-
ogle'in Buyuk Veri'yi kullanmasi, hastaligin belir-
tilerinin hangi sehirde daha cok arandiginin ana-
liz edilmesiyle kendini gostermisti. ABD Hastalik
Kontrolve Onleme Merkezi (CDC), kus gribi salgini
nedeniyle normalde hastanelerden aldigi bilgileri
haftada bir kez toplamasina ragmen bu, salginin
gidisatini, rotasini belirlemekte yetersiz kaliyordu.
Google, arama sonuclariyla sehirleri, hatta kasa-
balari eslestirdi ve gercek rota neredeyse anlik
olarak tespit edilebilir hale geldi.

#Dosyalnside

“Nesnelerininternetiile
Buyuk Veri dunyasi adeta
patlama yasayacak. Ama

bugunku ornekler bile

nasil muazzam bir
resimle karsi karsiya
oldugumuzu
gosteriyor..."

Saglik sektord, farkinda olmasak da BuyUk Veri'den
Ust duzeyde faydalanmaya devam ediyor. Yeni bir
ornekte NantHealth isimli bir sirket, BlackBerry ile
isbirligine giderek kanserle mtcadelede BUyuk Veri
tekniklerinden faydalaniyor. Sirketin belirttigine gore
sadece tek bir kanserli hastanin genom haritasina
ait veriler yaklasik 500 GB tutuyor. Hasta sayisinion-
binlerle, hatta milyonlarla carptiginizda olusan veri
miktarimuazzam!..

Biiyuik Veri ucak biletinizi ucuzlatir

Viktor Mayer-Schénberger ve Kenneth Cukier tara-
findanyazilan, Turkiye'de Paloma Yayinevitarafindan
yayimlanan Buyuk Veri isimli kitapta ilginc érnekler
var. Mesela ucak bileti fiyatlarinin yukselecegini mi
yoksa dusecegini mi eldeki verilerle analiz ederek
tahmin eden Forecast isimli bir girisim ytzde 75'lik
bir oranla dogru karar verebiliyor ve bu oran, yolcu-
larin bilet basina 50 dolar tasarruf etmelerini sagli-
yordu. Sonug, sirket Microsoft tarafindan 2012'de
110 milyon dolara satin alinarak Bing arama moto-
runa entegre edildi.

Buyiik Veri turist gezdirir

Hayir, BuyUk Veri hentz rehberlerin yerine gecmis
degil. Ancak isvec'teki drnek, turizm sektdrine nasil
katkilar yapabilecegini de gosterdi. Stockholm'deki
taksiisleticisi Taxi Stockholm, 115 yillik tecribesinin
de getirisiyle sehrin en uc noktalari dahil her semti,
sokagl hakkinda bilgi sahibi. Ama daha énemlisi, bu
bilgiler arasinda yalnizca sokak isimleri degil turist-
lerin sevdigi kafeler, restoranlar, kulturel alanlar da
var. Hepsini topladiginizda ciddi bir veri séz konusu.



Ama burada kritik olan, verilerin sabit olmayip surekli
degismesi. Taxi Stockholm'un sundugu Taxi Trail
: BUyUk Veri cozUmlerinin tek basina bir mucize ol-

adl mobil uygulama iste bu notkada devreye giri-

yor. Sirketin sahip oldugu bilgi birikimi, taksilerin en
sik ugradigi mekanlarla eslestiriliyor. Uygulama, bu i
durumu yogunluga goére farkli renklerle kullanicilara
gosteriyor. Arka planda calisan bir Buyuk Veri ana-
lizi c6zUmU, sirkete bagl olan 1800 taksiden gelen
verileri surekliisleyerek sunumu guncelliyor. Bu hem
sehrin trafik sorununu rahatlatma adina katki saglar- :

ken, diger yandan sehirdeki po-
puler mekanlari ziyaret etmek
isteyen turistler icin de canli bir
sehirrehberihaline geliyor.

DRN:

NAT|ONR

UHIT?l

Buyik Veri sizi

Bagkan yapar!

Yil 2012. ABD Baskanlik secim-
leri yapiliyor. Bir yanda mevcut
baskan Barack Obama, diger
tarafta ise rakibi Mitt Romney.
Zorlu gecen secimi Obama ka-
zandi. Secim sonrasinda yapilan
analizlerde teknoloji dunyasini
ilgilendiren 6nemli bir konu da
vardi. Obama, secim kampanya-
sinl ydnetmede BUyUk Veri'den
faydalanmisti. Olusturulan ozel
bir ekip sosyal medyada payla-
silan mesajlari incelerken, arka
plandaki Buyuk Verianaliz uygu-
lamalari dogru yer ve tarihin be-
lirenmesinde katki saglamistl.
Romney, o zamana kadar alisila-
gelmis geleneksel yontemlerle
kampanyasini yurutmus, ancak
secim doneminde dezavantajli
gorunen Obama yuzde 4'lUk bir
farkla Romney'i gecmeyi basar-
migtl.
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Tum bu orneklerin sayisini co-
galtmak mumkin. Hemen her
gun farkli bir sektérdenilging ba-
sarl hikayeleri karsimiza cikiyor.
Ornegin ABD Ulusal Basketbol
Ligi NBA, mac sirasinda oyun-
cularin performansini anlk ola-
rak tum dunyaya aktarabiliyor.

mn
1001131&1

L)L 7 .
/

1‘2;;‘!

10110110
GECACHESNS

01101
010001 5,

atl
THE BIG DA

std PRESIDENT &

BaE ARSI ERIr R RS ke e

Bir baska ornekte ise bahis dunyasi dogru tahmin
icin BUyUk Veri'den faydalaniyor. Ancak bu elbette

dugu anlamina gelmiyor. Dosyamizin diger bolum-
lerindeki uzman gorUslerinden de gorebileceginiz
gibi isin arka planinda dogru tekniklerin uygulanma-
sI, dogru verinin seciimesi ve anlik diyebilecegimiz
seviyede analizler kritik dnem tasiyor. Bu neden-
le Buytk Veri'yi dogru okumak, isinize gercek an-
lamda katma deger sunmasinin bir numarali sarti...

N[ I VU U( |

| ]
011

‘”Om., (L

anLlGEHG

OATHERIN

10010

H[HHMI

ALY l...,

=o0\s Qﬂ.’ﬂl"’:\-
welld {lgﬁv

n‘
s‘:.' ?Er

(]

|

W /s ,.nﬂhmﬂmn

A N, ﬂﬂﬂg‘%
cﬂ 22 .»""
'

fﬁ@EDEDHﬁﬂﬁgbjl!”’

™



#Dosyalnside

Buyulk Veri kurumlara ne tir faydalar sagliyor?

Bilyiik Veri’nin tam tarif edilebilen bir siniri heniiz bulunmuyor. Olciilebilen ve telaffuz

edilebilen konu ise elbette faydalari...

Hakkinda cok sey yazilip cizilen Buyuk Veri'nin bu
kadar populer olmasinda sagladigi faydalarin rolu
buyuk. Biz de bunun sebeplerini arastirarak sektor
uzmanlarina "Sizce Buyuk Veri'nin en yuksek fay-
dayi sagladigi ¢ baslik nedir?” sorusunu yonelttik.

“Buyiuk Veri'de dis kaynak cozumleri

one cikacak”

Dosyamiza goruslerini ileten isimlerden Atos Yo-
netilen Hizmetler Direktora Okan Gozutok, sir-
ketlerin dnumuzdeki 5 yil icinde dis kaynakli BuyUk
Veri cozUmlerine odaklanacagini belirtiyor. “Veri
merkezinde dis kaynak kullanimi, aslinda sirketlerin
sadece ihtiyaci olan hizmeti almalarini saglarken,
atil kapasitelerin de dntne gecilmesinde rol oynu-
yor." diyen Gozutok, Atos'un sundugu Buyuk Veri
cozumleriyle sirketlere esneklik, hiz ve son tekno-
lojiyi kullanma firsati sundugunu dile getiriyor.
‘Atos'un sundugu “esnek kapasite” hizmetiyle
"kullandigin kadar 6de” yapisi da firmalarin reka-

bet glcUnu artirmaya odaklaniyor.” diyen GézU-
tok, BUyuk Veri'nin bir diger faydasini ise kitlesel
pazarlama yapan sirketlerde karsimiza ciktigindan
bahsediyor. Buradaki pazarlama departmanlarinin
Buyuk Veri cozUmlerinden faydalandigini belirten
Gozutok, "Farklrkanallardan gelen buyuk veriler, bu
cozUmler araciliglyla konsolide edilerek, musteri
davranislari ve beklentileri hakkinda pazarlamanin
daha 6nce sahip olmadigi bilgilere ulasiimasi sag-
laniyor.” Yorumunu yapliyor.

“Buyiuk Veri her capta ve her tiir sirket ve ku-
rum icin 6nemli”

BimSA Operasyon Direktérii Bektas Ozkan ise Bu-
yuk Veri'nin satistan pazarlamaya cok cesitli alan-
larda kullanim alani bulduguna dikkat cekiyor. Oz-
kan, érnek olarak sirket musterilerinin satin alma
aliskanliklarinin verilerini alarak, inhtiyaclara goére
segmente edebildikleri ve bu etiketlerle sosyal

medyada bu verilere uygun kampanya duyurulari
yapabilmelerini veriyor. "Kritik olan, Buyuk Veri'yi
dogru bir platformda tutmak, dogru araclar ile ana-
iz etmek ve sonucunda hem kurum hem de tuke-

ticinin hayatinidaha etkin, verimli olacak sekilde iyi-
lestirmek.” diyen Ozkan, Blyuk Veri'yi "BimSANin
musterilerine katma degerli hizmetler sunmakicin
odaklandigi bir alan.” olarak tanimliyor.

“Faydalari sadece CRMile

sinirlamamak gerek”

Konuya finans dunyasindan yaklasan Denizbank
Genel Mudur Yardimcisi ve COO'su Dilek Duman,
BUyUk Veri'nin maliyet avantaji yaninda musteri
sadakati ve memnuniyeti konusunda da iyilesme-
ler sagladigina dikkat cekiyor. "Hedef kitle ve buna
benzer eski ydntemlerle musterinizin istegini her
zaman tam olarak anlayamayabilirsiniz. BUyuk Veri
yardimi ile musteri davraniglarindan 6grenen akilli
yapilar kurabilirsiniz. Biz mUsteri drun alma egilim-
lerini, terk egilimlerini ve musteri duyarliliklarini bu
sekilde analizler yaparak belirliyor, bu analizlerin so-
nuclarina gore aksiyonlar alarak musteri sadakati-
ni maksimize etmeyi hedefliyoruz.” diyen Duman,
bunun bir drnegine ATM Nakit Akisi Optimizasyo-
nu projesinde rastladiklarini dile getiriyor. Duman,
bu projede ATM'nin ttm gecmisinde olusturdu-
gu yapisal ve yapisal olmayan verileri yonetilebilir



hale getirip analiz ettiklerinde, o ana kadar farkina
varilmayan iliskileri yakalayabildiklerini ve musteri
memnuniyetini artirmakla birlikte ATM isletim ma-
liyetlerini minimize edebildiklerine dikkat cekiyor.
Dilek Duman, bir diger faydayi ise muUsterilerin ali-
silagelmis davranislarinin disina cikmalarini tespit
edebilmeleri olarak acikliyor.

“Projelerin gelistirme siirecleri direkt

olarak hayata gecirilebiliyor”

Ereteam Genel Mudurt Gokhan Nalbantoglu, Bu-
yUk Veri'nin G¢ dnemli faydasini; "Urin Gelistirme/
Pazara Sunma Suresi", "Istatistiksel Veri — Gercek
Veri karsilastirmasi” ve "Dusuk Maliyet” olarak ta-
nimliyor. "BUyUk Veri Platformlari, yuksek miktar-
daki veriyi analiz edebilme ve guvenilir servisler
cikartilabilmesi icin hizli prototipleme (fast proto-
typing) imkani saglamaktadir.” diyen Nalbantoglu,
bu platformlarin geleneksel veri analizi yontem-
lerini yeniden yorumlayabilme olanagl tanidigina

dikkat cekiyor. Nalbantoglu bununla ilgili: "Once-
den sadece radoop (r on hadoop) gibi araclarla
saglanan, verinin kiictk bir kismini kullanarak, insan
faktorunun 6n planda oldugu -verinin hangi kismi-
nin, nasil (clean sampling) alindiginin farkli sonuclar
yaratabilecegi- bir analiz ydontemimiz vardi. GUnu-
muzde ise BuyUk Veri platformlari sayesinde insan
faktorunt buyuk dlcude disarida tutarak eldeki ve-
rileri islemek; verinin bilgiye ddntsumu surecinde
cok daha guvenilir ciktilar elde etmeyi mumkun.”
ifadesini kullaniyor.

“CRM ve sosyal medya bir biitiin haline geldi”

Etiya Kurucu Ortagi ve Pazarlamadan Sorumlu
Genel Mudur Yardimcisi Aslan Dogan ise Buyuk
Veri'yi dogru yonetmenin, rekabette farklilasmak
isteyen sirketler icin kacinilmaz bir surec olduguna
dikkat cekiyor. “Etiya olarak ilk temas noktasindan
itibaren musterilerin nasil bir deneyim yasadigini,
sadece CRM verileriyle degil, kullanim ve édeme
verilerinin yani sira sosyal medya hareketleriyle de
birlestirip, musteri sertvenini firmalara aktarabili-
yoruz." diyen Aslan, "BUyuk Veri ile sekillenen yeni

teknoloji dunyasinda musteri iligskileri yonetimine
Isik tutacak verilerin filtrelenmesi ve faydaya do-
nusecek sekilde deger kazanmasini saglamak artik
mMUumMkun.” yorumunu yaplyor.

“Analitik, baglanti ve etki altina alma”

Fortinet Bolge Satis Direktort Derya Aksoy, konu-
ya guvenlik penceresinden bakan bir yorumla dos-
yamiza katildi. "Buyuk Veri; veri analizi, yonetimi ve
guvenligi alaninda gelistiriimis yazilim ve sistem-
lerle desteklendigi takdirde isletmeler icin muthis
bir hazineye ddnusuyor.” diyen Aksoy, saglanan
ortak faydalari ise, Olcimleme (analitik), musteri
iliskileri (baglanti) ve musteri etkilesimi (etki altina
alma). Analiz edilmis buyUk veri, sirket ve kurum-
lara tUketici/kullanici davranislarini, tuketici tra-
figini, pazar performansini kolaylikla élcumleme,

mikro-hedef belirleme konusunda yardimci oluyor,
pazarlamadan satisa kadar farkli birimlere yeni ka-
biliyetler kazandiriyor. Bu da musterilerle hem cev-
rimici hem cevrimdisi ortamlarda, cok kanalli bir
zeminde, gercek zamanli ve guclu bir iletisimi be-
raberinde getiriyor. lyilestiriimis musteri deneyimi
ise, musteri baglligini, déntsum oranlarinda dogal
bir optimizasyonu, satis rakamlarinda artisi ve sur-
durulebilir basariyr etkin kiliyor.” sézleriyle acikliyor.

“Buyuk Veriile pazarlama

optimizasyonu saglaniyor”

Metric GenelMudurt Gokhan Ariksoy dncelikli ola-
rak BuyUk Veri'nin dogru yénetilmesi ve analizinin

o



yapiimasinin sirketlere blyUk avantajlar sagladigina

dikkat cekiyor. Temelfaydalaridort anabaslik altinda
listeleyen Ariksoy, bunlari risk entegrasyonu ve yo-
netimi, rekabet avantaji saglayan ic goruler sunma,
mali verileri ydonetme ve pazarlama optimizasyonu
olarak siraliyor. Her 18 ayda bir sayisal icerigin iki kat
buyudugunun altini cizen Ariksoy, Buyuk Veri'nin
oneminisu sozleriyle dzetliyor: "BuyUk verinin analizi
sayesinde musterilerinin davranislarini en iyi sekilde
dlcumleyebilen sirketler, elde edilen bu derinlemesi-
ne analizlerle, musteriye 6zel teklif ve kampanyalar
yapabilir, Ar-Ge calismalarini bu veriler dogrultusun-
da sekillendirebilir ve hatta ileriye yonelik potansiyel
musterilerini simdiden belirleyebilirler.”

Yapilan arastirmalarin, veri analizinden yararlanan
sirketlerin sektorlerinde daha rekabetci oldugunu
ve rakiplerine fark atma olasiliklarinin iki kat arttigi-
ni ortaya koydugunu ifade eden Ariksoy, Buyuk Veri
analizinin surecleri, mevcut eksiklikleri, paydaslarla
iletisim kurmanin yeni yontemlerini de ortaya cikar-
digina vurgu yapiyor.

“Buyiik Veri kurumlarinis yapis

modellerini degistiriyor”

Microsoft Turkiye Is Platformu Uriin Yoneticisi Gok-
ben Utkun, Buyuk Veri'nin kurumlara saglayacagi en
blyUk ve net faydayi cesitli noktalarda toplanan ve-
riden, kurumun is yapis modelini degistirmeye vara-
cak derecede dnemlibilgi elde edilebiimesiolasiligr.”
olarak tanimliyor. Kurumlarin, Buyuk Veri ve sundu-
gu olanaklar sayesinde sosyal medya Uzerinden ge-
len musteri verisini geleneksel musteri yonetim sis-
temleriile birlestirerek, musterileriyle daha tutarli ve
anlamliiletisim gerceklestirebilecegine dikkat ceken
Utkun, ayrica farkli algilayicilarda toplanan verilerin
degerlendirilebilecegini de kaydediyor. Utkun, buna

ornek olarak ise enerji tasarrufu yapabilen yesil, akills

binalarin ydonetimini veriyor.

@
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“Kesintisiz operasyon yuriutme kabiliyeti
kazanmak mimkiin”

Bugun, sirketlerin yapilandiriimamis veri konusunda
muthis bir patlama ile basetmeye calistigina dikkat
ceken Netapp Turkiye Genel Mudurt Behcet Yum-

rukcalli, Netapp olarak tek basina deger yaratmayan
BUyUk Veri'nin hazineye dénusmesine yardimci ol-
duklariniifade ediyor. Sunduklari BuyUk Veri c6zUm-
lerinin temel faydalarini Gc baslikta toplayan Yum-
rukcalll, bunlari “Daha etkili capraz satis ve kesintisiz
operasyon yurutme kabiliyeti”, "Gercek zamanl BU-
yuk Veri analizi ile risk degerlendirmesi, raporlama
ve uyumluluk sartlarini karsilama olanagi” ile "Dustk
gecikmeli analizler ile hayata gecirilen daha etkili
operasyonlaricin dahaiyi 6ngorulere sahip modeller
gelistirme avantajl” olarak siraliyor.

“Anhk analizler ile hizh karar alabilme

yetenegi kazaniliyor”

NGN Genel Mudur Yardimcisi Ufuk Yasibeyliise Bu-
yuk Veri'nin déne cikan ilk G¢ avantajini, "Anlik analiz
ve bu sayede hizli karar alabiime yetenedi, gercek
zamanli ve dogru veriye dayall karar alabilme es-
nekligi ve anlik kaynak planlamasiyla daha verimliis-
letme sermayesi yonetimi.” sdzleriyle ifade ediyor.
Bu avantajlar dogrultusunda énumuzdeki 5 yil icin-
de firmalarin buyuk cogunlugunun BT altyapilarini
bulut tabanina tasiyacaklarini kaydeden Yasibeyli,



2015'ten itibaren sadece buyuk Olcekli sirketlerin
degil, KOBI'lerin de bu dénusumden etkilenecegini
beklediklerini s6zlerine ekliyor.

“Sirketler misteriye 6zel ihtiyaclari sunma
kabiliyetine sahip oluyor”

Proline Satis ve Is Gelistirme Yéneticisi Ahmet Bu-
lent GUneri, Buyuk Veri'ninmusteritarafindaki etki-
lerine dikkat cekiyor. En énemli ¢ faydayi "MUsteri
ihtiyaclarini anlama”, "Musteri ile iliskileri gelistir-
me" ve "Musteriye dzel ihtiyaclari sunma kabiliye-
ti" olarak siralayan Guneri, Buyuk Veri cozUmleriile
kurumlarin dnemli bir maliyet kalemi olan anali st-
reclerinin kolaylastigina vurgu yapiyor. “Sirketlerin

bUyUk cogunlugu sosyal medyada olusturulmus
olan BuyUk Veri'yi analiz ederek musterilerini daha
iyi tanimakta, isteklerini ve intiyaclarini toplamakta,
kitlesel ya da bireysel pazarlama yontemleri gelis-
tirebilmekte ve tUum bu sureclerin sonunda ticari
kazanclarini artirabilmektedir.” yorumunu yapan
Guneri, BuyUk Veri ile var olan musteriye daha iyi
cozUmler sunulabildigini, bunun yeni musteri ka-
zanma sirasinda olusan maliyetlere oranla daha
ideal bir cozum oldugunun altini ciziyor.

“Biiyiuk Veri anlamlandirilabildigi

olciide fayda saglar”

SAS Turkiye Genel Mudurt Hakan Erdemliise dog-
ru bakis acisinin 6nemine vurgu yapiyor. "BuyUk
Veri anlamlandinlabildigi olcude kurumlara fayda
saglar." diyen Erdemli, bu faydalar arasinda dncelikli
olani "musteriyi daha iyi tanima olanagi” olarak ifa-
de ediyor. "Farkli sektorlerde musteri strekli olarak
veri Uretiyor. Sirketlerin bu veriyi kullanarak muste-
rimemnuniyeti saglama ve bundan rekabet avan-
taji elde etme olanaklar var. Dogru analiz edilmis
ve karar sureclerine elde edilmis verinin sirketlere
elbette gelirlerini arttirma ve buyume alanlarinda
katkisi tartisiimaz.” diyen Erdemli, dogru muste-

riye, dogru kanaldan, dogru urunle ve maliyet etkin
sekilde ulasmanin yolunun ancak veriyi dogru oku-
makla ve kullanmakla mumkin olabilecegini ifade
ediyor.

“Buyuk Veriile zincirleme etki

yaratmak miimkun”

“‘BUyuk Veri; analiz, kisisellestirme ve buylme ek-
seninde zincirleme etki birakiyor." diyen Software

AG Turkiye Genel Mudurt Nil Bagdan, Buyuk Ve-

ri'de musteri davranislarini ve tuketici tercihlerini
analiz ederek musterilerin degisen ihtiyaclarini daha
iyi anlama konusunda isletmelerin énemli bir fay-
da elde ettigine dikkat cekiyor. Bunun, kampanya,
c6zUm ve hizmetlerin bu ihtiyaclar dogrultusunda

gelistirilip &zellestiriimesine olanak tanidigini ifade
eden Bagdan, Buyuk Veri cozUmleri icin; "MUsteri-
nin satin alma gecmisi, kullandigi cihazlar ve bulun-
dugu lokasyon uUzerinden, gercek zamanl ve anlik
olarak dogru zamanda sunmasina yardimci oluyor.
Dolayli olarak bu da daha buyuk ciro, daha yuksek kar
marjlari ve rekabet avantaji anlamina geliyor.” yoru-

munu yaplyor.
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ClO’larin en buyuk

yardimcilariyla tanisin

Bilyiik Veri’nin tam tarif edilebilen bir siniri heniiz bulunmuyor. Olgiilebilen ve telaffuz edile-
bilen konu ise elbette faydalari... Bluiyuk Veri yeni mesleki tanimlari da beraberinde getirdi. Ki-
saca CxO olarak adlandirilan yénetici seviyelerine baktigimizda CDO ve CAQ’lar 6ne ¢ikiyor.

Peki bu tinvanlarin konumu ve etkisi nedir?

CxO. Yani is dunyasinda Ust duzey yonetici gruplari
icin verilen kisaltma. CEO herkesin bildigi Uzere sir-
ketin en Ust seviyedeki yoneticisi. ClO ise bilisim ve
teknoloji dunyasinin faydalarini calistigi sirkete ak-
tarmak icin calisiyor. Peki Buyuk Veri ile hayatimiza
giren CDO (Chief Data Officer — Chief Digital Offi-
cerolarak kullananlar da var —ve CAO (Chief Analyti-
cs Officer) mevkilerinin etkisi neler olacak? Sektére
sorduk...

Ereteam Genel Midiiri Gokhan Nalbantoglu,
yeni gorev tanimlari séz konusu oldugunda Kalite
Yonetimi Takimlari'nin (Quality Assurance) varligi-
na dikkat cekiyor. Bu ekiplerin hizmet kalitelerini ve
musterimemnuniyetlerini dlcme gorevi ustlendigini
belirten Nalbantoglu, BUyuk Veri'nin su an daha cok
finans ve bankacilik sektorlerinde etkili oldugunu
soyluyor. Nalbantoglu, CDO ya da CAQO gibi pozis-
yonlarin ise hentuiz gundemde yer almadigini kayde-
diyor.

Etiya Kurucu Ortagi, Pazarlamadan Sorumlu
Genel Midiir Yardimcisi Aslan Dogan ise Blyuk
Veritarafindaki calismalarin Turkiye pazari dlceginde
daha teorik kaldigini ifade ediyor. Sirketlerin hentz
bu konuda ciddi projelere baslamadigini soyleyen
Dogan, yurtdisindaki musterilerde ise, sirketlerin
organizasyonel yapillarini degistirdiklerini ve veriyi
merkeze alarak satis ve pazarlama stratejilerini be-
lirlediklerini sdyluyor. “Turkiye'de yapilan calismalar
ise deneysel diyebilecegimiz daha cok IT birimle-
rinin insiyatifi ile ilerleyen calismalar. Halbuki buyutk

verive analitik calismalarina dair taleplerin daha cok
is birimlerinden gelmesi gerekiyor.” diyen Dogan,
Turkiye'de henuz bu donusumun saglanmadigini
sozlerine ekliyor.

Fortinet Bolge Satis Direktorii Derya Aksoy ise
konuyu "Dijital dontsum asamasindaki sirketler, bu
tar mevkileri yeni yeni degerlendirmeye basliyor.”
derken, veriyle yakin temas icinde olan birimlerin
ve profesyonellerin, her gecen gun farklilasan veri
merkezi guvenlik ihtiyaclarini kademeli bir sekilde
gidermeye calismak yerine ag guvenligini etraflica
dusunmeleri gerektigini ifade ediyor.

Metric Genel Midiirii Gokhan Arisoy, yeni pozis-
yonlara dair, "Gecmise baktigimiz zaman, durumun
bundan 3-5 yil dncesine gore farkli oldugunu goru-
yoruz. Turkiye'de finans ve telekom sektorleri basta
olmak Uzere bugun artik devlet kurumlari dahil ol-



yorumunu yaplyor.

teknolojilere cok sicak yaklastigini belirtiyor. Utkun,

donemde cok daha hizla yayllmasini bekliyoruz.”

Tirkiye Genel Midiiri Behcet Yumrukgcall,
ClO'larin gorev ve katkilarinin yeniden sorgulandi-
gina dikkat cekiyor. "Her ne kadar Turkiye'de bu olu-
sum daha baslamamis olsa da ClO'lar artik kendile-
rine yardimci olacak ve konusunda odaklanmis CDO
(Chief Data Officer), CAO (Chief Analytics Officer),
COO (Chief Outsourcing Officer) ve CCB (Chief
Cloud Broker) gibi alt yoneticilerine sahip oluyorlar.”
diyen Yumrukcalli, CIO'larin dijital firsatlar yakalamak
ve degerin hasadini bicmekicin daha fazla sorumlu-
luk aldiginin altini giziyor.

i NGN Genel Miidiir Yardimcisi Ufuk Yasibeyli ise
i henlz bu konuda elle tutulur adimlar atimadigina
i dikkat cekiyor. "CIO pozisyonundan ne sekilde so-
i rumluluk yUkd alacag, nasil bir gic ve yetkinin el de-
gistirecegi, konuyla ilgili tartismalarin odagini olus-
! turacak.” yorumunu yapan Yasibeyli, CAO ve CDO
gibi pozisyonlarin, temel olarak teknik sturec sahip-
leri degil, is sUrecleri sahipleri olacagini belirtiyor.

i Buyuk Veri'yiiyi isleyebilen yazilimlar ile aligverisi ki-
i sisellestiren konseptlerin 6numuzdeki dénemde

i yeniis firsatlarini da beraberinde getirecegine inan-
mak Gzere tum kurumlar sundugu hizmetleritekno- i

lojik yeniliklere uygun olarak etkinlestiriyor. Ben, Turk | Yeneticisi Ahmet Biilent Giineri. "Tuketicilere

toplumunun ve kurumlarinin yeni BT teknolojilerin-

deki degisime hizl adapte olacagina inaniyorum. i larin sunulmasi, e-ticaret sureclerinde buyUk veri

analizinden elde edilen bilgilerin kullaniimasi gibi ko-

¢ nular d5nUmuzdeki donemlerde daha fazla uzmanlik

Gokben Utkun ise Turkiye'dekiisletmelerin yenilikgi

. SAS Tiirkiye Genel Miidiirii Hakan Erdemli ise

sozlerinigGyle strdUrayor: "Bukonudaarastirmaya- | Data Scientist kavraminin Turkiye'de de hizla kabul

pan, yaklagimlari 6grenmeye calisan pek cok mUs- | gsrmeye basladiginive artan talep ile birlikte organi-

terimiz var. Bu dogrultuda halihazirda farkli ¢6zim- | 755y 0nlarin bu yetkinliklere sahip calisanlara yatirm

leri inceleyen, farkl bUyUklUkteki projelere girisim yaptiklarini ifade ediyor. "Daha Ust seviyede CAO ve

yapan musterilerimiz de mevcut. Bunun ilerleyen CDO rollerinin sikca konusulduguna dikkat ceken
Erdemli, SAS olarak kisa zaman icinde bazi sektor

i lideri musterilerinde bu rolleri gérmeyi beklediklerini

"Gunimuzde birden fazla inovasyonun yol acti- : belirtiyor.

gI buyuk bir BT devrimi yasiyoruz.” diyen Netapp :

diklarini ifade eden Proline Satig ve is Gelistirme

Ozel kisisellestiriimis firsatlarin yaratiimasi, bu firsat-

Istihdam alanlarinin yeni teknolojilerle her gecen
gun cesitlendigini kaydeden Software AG Genel
Miduaria Nil Bagdan ise, "Veri profesyonellerinin,
Ozellikle de Buyuk Veri yoneticilerinin, artik hangi
sorulari soracagini bilebilmesi icin analitik konusun-
da da kapsamli bilgisi ve deneyimi olmasi gerekiyor.”
yorumunu yapiyor. Bagdan, Buyuk Veri yoneticileri
ve analistlerin yalnizca veri analizi ve yéonetimi ko-
nusunda degil, is hedeflerinin, musteri ihtiyaclarinin,
Urtn &zelliklerinin ve rekabet arenasinin da farkinda
olmasi gerektigini ve bu konularda fikir yurutebilme-
si gerektigini belirtiyor.
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B EEEYE] Bulut AVM yon verecek

Isbirligine giden Markafoni ve Microsoft, bulut teknolojisiyle Tiirk moda,

r r
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ev ve yasam-stil perakende markalarina yeni teknolojiler sunan bir

e-ticaret platformu sagliyor.

Markafoni ile Microsoft, yeni yili
e-ticaret dinamiklerini degistire-
cek birig birligiyle karsiladi. Micro-
soft'un bulut bilisim teknolojisi ve
e-ticaret cozUmleriyle altyapisini
gUclendiren Markafoni, tuketici-
lerini "Bulut AVM"de yeni bir alis-
veris deneyimine davet ederken,
Turkiye'deki e-ticaret ve pera-
kende sektorune de yeni bir dina-
mizm kazandiracak.

Microsoft ve Markafoni arasin-
daki is birligi, Markafoni Grubu
CEO'su ilker Baydar, Naspers
Grubu E-ticaret COO'su Lawren-
ce lllg, Microsoft Turkiye CEO'su
Tamer Ozmen ve Kurumsal Hiz-
metler Genel Mudur Yardimcisi
Eda Uluca'nin katildigi basin top-
lantisiyla bugun duyuruldu.

Markafoni Grubu CEO'su llker
Baydar, yeni is birligi kapsaminda
Markafoni'nin Turkiye'ninilk ve en
degerli online alisveris platfor-
munu hayata gecireceklerini be-
lirterek sdyle konustu: "Markafoni
olarak e-ticaret alanindaki yerel
tecrubemizi Naspers'in  global
deneyimi ile bir araya getirerek
Turkiye'deki moda sirketlerinin
hizmetine sunmayi hedefliyoruz.
Perakende sektdrinde onlarca
basarill projeyi hayata gecirmis
olan Microsoft Turkiye ile yarat-
tigimiz guc birligiyle, Turk moda
sirketlerine, e-ticarete dogru bir
planla baslamalarini saglayacak
danismanligi ve cdzimleri suna-
cagiz. Moda markalarinin e-tica-
ret yatinmlarini bilincli yapmalari
ve bu alanda dogru adimlari at-
malari, pazarin saglkli buyume-
si acisindan 6nemli. Bu nedenle
Markafoni ve Microsoft olarak

&

onlara bu alanda kolaylastirici ol-
may! umut ediyoruz. Bu guc birli-
gi bizi gerek grubumuza, gerekse
Turk moda sektorune saglayaca-
gl katkilar acisindan cok heyecan-
landiryor.”

Diinya capinda deneyim

Naspers Grubu E-Ticaret COO'su
Lawrence lllg, soyle konustu:
“Naspers olarak dunya capinda
mUsteri deneyimleri yaratmaya
odaklaniyoruz ve bunu saglamak
amaciyla teknoloji ve yeteneklere
yatinm yapmaya devam ediyo-
ruz. GUcld bUyUmemizin ardinda
bircok neden var ama en basin-
da musteri odakli yaklasimimiz
geliyor. Bu deneyimimizi ve Mic-
rosoft'un uzmanhgini Turkiye'de
e-ticaret alaninda buyumeyi ve
basari kaydetmeyi arzulayan Turk
moda sirketlerine sunmayi hedef-
liyoruz. Markafoni ve Microsoft'un
birlikte sunacagi bu hizmetle Turk
markalarinin da uluslararasi e-ti-
caret standartlarini kolayca ya-
kalayabilecegine ve bu sayede dis
pazarlara acilabilecegine inaniyo-
ruz. Is birligimiz sayesinde Turkiye
perakende ve e-ticaret pazarinin

hak ettigi hacmiyakalamasina da
dnemli bir katki saglayacagiz.”

Bulut AVM, markalaricin
surekli deger yaratma giiciine
sahip olacak

Is birliginin detaylar hakkinda
bilgi veren Tamer Ozmen, sdyle
konustu: "Microsoft olarak islet-
melere yonelik verimliligi yeni-
dentanimliyoruz, onlarin gictine
guc katiyoruz. Microsoft Turkiye
ve Markafoni is birligiyle, moda
ve yasam perakendesini tekno-
lojinin gucUyle bulutlarin Uzerine
tasiyoruz, bir Uretkenlik platfor-
mu  yaratiyoruz. Microsoft'un
Bulut Bilisim altyapisina yapmis
oldugu yatirrmin tutari 15 milyar
dolarin Uzerinde. 100'den fazla
veri merkezinde yer alan bir mil-
yonun Uzerinde sunucudan olu-
san bu kadar kapsamli bir bulut
platformunu, sadece Microsoft
sunabiliyor. Bulut AVM dedigimiz
bu platform, hem tuketicilere,
hem de platformu kullanarak sa-
tis yapan markalara sundugu co-
zUmlerle surekli deger yaratma
gucune sahip olacak.”

iiker Baydar ve Tamer Ozmen
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Paranin satin alabildigi

en 1yl bilim

Sayisal ve sosyal butun bilim disiplinleri cok ilgimi ce-
ker. Her seyi yeni kesfeden bir bebek gibi heyecanla-
ninm yeni bir gelisme duydugumda. Pluton'un fotog-
raflari aklimi basimdan alir, yapismis parsomenlerdeki
1900 yillik yazilar yepyeni bir teknikle okunabildiginde
nefesim kesilir, bir salgin hastalik icin gelistirilen yeni
bir tedavi ydontemi icimde umut dogurur, sicim teori-
sine dair teorileri okudugumda heyecanlanirim, yeni
robotik teknolojiler, yapay zekadaki gelisim, Mars'ta
koloni calismalari, AIDS ve kanserde kesin tedavilere
cok yaklasmis olmak, alt bilincin calisma metodoloji-

sinin gittikce daha iyi tanimlanmasi ve gunluk olarak
yasadigimiz irili ufakli sonsuz bilim adimi.

BUtun bunlar temelolarak hepinsanligin dahaiyi, daha
saglikli, daha kaliteli bir yasam surmesi hayali ile yapi-
lan gelismeler. Peki o zaman nasil oluyor da bu gelis-
melerden artik tum insanlik eszamanli olarak yararla-
namiyor? Bilimin ticarilesmesi streci nasil oldu da 20.
yUzyilin baslarindan itibaren bilimi temel faydasindan

Doruktan Tiirker

uzaklastirip sadece ekonomik faydalar Uzerine
kurgulamayi basardi?

Bundan yaklasik 120 yil 6nce baslayan agir sa-
nayilesme donemi, fabrikalarla tetiklenen toplu
dretim cilginligl, bunlarla beraber hizla cok nu-
fuslu sehirlesmeye dogru geceninsanlik ve ttm
bu surecin dogal ciktisi dev boyuttaki sirketler
dénemini degerlendirdiginizde, bilimin hizla ti-
carilesmesi ve hatta bazi bilimsel gelismelerin,
ticari getirisi olmadigi icin insanhigin hizmetine
sunulmamis olmasi etik olarak degilse bile sos-
yolojik, antropolojik ve ekonomik olarak acikla-
nabilir belki.

Ya bugun? Sizce de artik yukarida tarif ettigim
dénem ve modelin sonuna gelinmedi mi? Bu
sistematigin 100 vyillk gecmisinin ciktilarina
baktigimizda insanlik icin cok da gurur duyacag!
bir tablo gorunmuyor, ne yazik ki.

O zaman artik yeni bir seyler konusmanin za-
manidir. Ozellikle biimde yasanan gelismelerin
en kisa surede, sadece ekonomik olarak gelis-
mis Ulkelerde degil, tum dunyada kullanima gi-
rebildigi, egitimin ve arastirmanin ekonominin
onunde yer aldigi yeni bir yapinin tasarlanma
zamanl.

21.yUzyil yeniliklerle dolu bir cag. Siz hazir olsa-
niz da olmasaniz da. Bunun dogal sonucu olarak
bagnazlik yukseliyor, statuko eski aliskanliklari-
ni strdurimeye ugrasiyor. Ancak bunun fayda
saglamayacagdi ve hayatin eskisi gibi sirmeye-
cegi cok asikar. Dolayisiyla her birimiz insanlk
icin yeni yontemleri, ideolojileri, modelleri ve
yaklasimlari tasarlamak, dusunmek ve konus-
mak zorundayiz.

Umudunuz yUksek, zihniniz acik, akliniz keskin

olsun...

@doruktan doruktan@gmail.com
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AUURCGIEIGER““oyun basliyor”

Turkiye’de akilli telefon pazarina giris yapan Lenovo, her kullanici

#Videolnside

segmentine yonelik en yeni teknolojili Griinleriyle bu alanda da iddiasini

ortaya koyuyor.

Lenovo, uzun zamandir merak-
la beklenen akilli telefon lans-
manini gerceklestirdi. Lenovo
Kidemli Baskan Yardimcisi ve
EMEA Bagkani Aymar de Len-
cquesaing ve Lenovo Turkiye
Genel Muduru Gulfem Cakmak-
cr'nin - katilimiyla  gerceklesen
lansmanda, Lenovo'nun farkli
kullanici segmentlerine yonelik
Ustun teknolojili akilli telefonlari
tanitildi. Lenovo'nun akilli tele-
fonlari Ustun tasarim ve tekno-
lojisiyle 6ne cikarken, ozellikle
VIBE serisi dikkatleri Uzerine
cekti.

Kisa bir stre énce KVK ve In-
deks Bilgisayar ile dagiticilik an-
lasmasi imzalayan Lenovo, akilli
telefonlarinin satisini, operatér,
bayi agi ve perakende zincirleri
ile gerceklestirecek.

59 milyon akilli cihaz

Lenovo Kidemli Bagkan Yardim-
cisi ve EMEA Bagkani Aymar
de Lencquesaing, Lenovo'nun
Turkiye'deki basarisi ve akill te-
lefon pazarina girmesi ile ilgili
olarak sunlari sdyledi:

“Lenovo, bu yil IBM'in x86 sunu-
cu biriminin satin alinmasinin da
icinde oldugu dnemli satin alma
ve ortakliklara imza atti. Bu sa-
tin alma, Lenovo'yu 42,3 milyar
dolarlik pazarda 3. buyuk oyun-
cu haline getirdi. Gectigimiz yil
dunyada 55 milyon adet PC sa-
tisi gerceklestirirken, tablet ve
telefon satislarinin toplamin-
dan olusan akilli ci-

hazlarda, bu rakami

gecerek 59 milyon

akilli cihaza det sa-

tisa ulasti. Lenovo,

2014 vyilinda Go-

ogle'dan Motorola

Mobility'i satin al-

masini resmi olarak tamam-

ladi ve bu satin alma islemiyle
dunyanin Ucuncu buyuk akilli te-
lefon Ureticisi pozisyonuna geldi.
Lenovo, Dunya PC pazarindaki
liderligini Turkiye'de de son 5
ceyrektir devam ettiriyor. Sim-
di ise farkli fiyat segmentleriyle
her kesimden tuketicinin intiya-
cinikarsilayacak yepyeni bir Grdn
grubu olan akilli cep telefonlari
ile Turkiye gibi dnemli bir pazara
girmenin heyecaniniyasiyoruz.”

Aymar de Lencquesaing ve Gillfem Cakmakg¢i

Turkiye'de her dort uriinden
biriLenovo

Lenovo Turkiye Genel Mudu-
ru Gulfem Cakmakgr ise bugin
Turkiye'de satilan her 4 Urun-
den birini Lenovo oldugunu dile
getirirken ayni gucu akilli tele-
fon pazarina da yansitacaklarini
dile getirerek sunlari soyledi:

“Turkiye'de PC'de liderligini
son bes ceyrektir kimseye bi-
rakmayan Lenovo, akilli telefon
pazarinda da 6nemli bir oyuncu
olmak icin Turkiye'ye geliyor.
Akilli telefon pazarinda oyu-
nu yeniden baslatiyoruz. Hizl
buyUmemizi surdururken yeni
akill telefonlarimizla tuketicinin
fiyat performans aliskanliklari-
ni yeniden belirlemekte karar-
Il olacagiz. Bizim Turkiye akill
telefon pazarindaki iddiamiz
sadece globalde elde ettigimiz
basarilardandegilaynizamanda
drunlerimize ve ekibimize olan
gUvenimizden kaynaklaniyor.”



#Glundemlinside

Imalat endiistrisi biitiin diinyada ciddi

bir donusume gidiyor

2013 rakamlariyla Turkiye GSMH’nin ylizde 17’sini imalat sekt6ri olusturuyor. Ancak
imalat sekt6riiniin 6nemi bu oranla sinirli degil.

Turk ekonomisinin yltzde 65'ini
olusturan hizmetler sektérunun
lojistik, sigorta, bilisim ve ben-
zeri dallari imalat endustrisi et-
rafinda sekilleniyor. Bu baglam-
da, Turkiye'nin 2023 hedeflerine
baktigimizda imalat endUstrisin
ilgilendiren basliklar sdyle:

lhracatta ileri ve yiksek tek-
nolojili Urunlerin payini yuzde
20'lere cikarmak,

Insaat malzemeleri ihracatinda
100 milyar dolarla dunyadailk ¢
arasina girmek,

Orta ve yUksek teknolojili Grun-
lerde Avrasya'nin Uretim Ussu
olmak,

Peki, Turkiye bu hedefleri nasill
basarabilir? Oxford Economi-
cs'in 2013 yilindaki "Forces of
Transformation-Déndsumun
Gucleri” calismasi énUimuzde-
Ki 3 yil icinde imalat endustri-
sindeki firmalarin ytzde 68'nin
onemli is donusumuU yasamayi
bekledigini ortaya koyuyor.

Bu degisim 3 sekilde
gerceklesecek.

drun yaratim sureci tasarimdan
uretim platformuna, dokuman
paylasimi ve eszamanl Uretime
kadar Urunun kisisellesebilmesi
Uzerine oturacak. Bu baglamda
Urunlerin giderek daha cok yazi-
lim yogun olarak uretilecegini de
gbz 6nunde tutmakta fayda var
ki bu da karsimiza Sistem ve Bi-
lesen muhendisligi disiplinlerinin
daha da énem kazanacagl ger-
cegini getiriyor.

lkinci olarak Grunlere nasil hiz-
met verilecegdi, bakim ve deste-
gin nasll saglanacagr dénemli bir
doénusum noktasi.

Yazilimin UrUnler icindeki payinin
artmasi ile birlikte Urtnler uzak-
tan izlenebilir, mudahale edi-
lebilir ve yazilimsal olarak gun-
cellenebilir olarak tasarlanmak

saglamasi hem servis maliyet-
lerini dusurmek hem de servi-
si bir maliyet merkezinden kar
merkezine donusturmek icin
bir firsat olacak.

Son olarak is modellerinde
ciddi bir donusum yasanacak.
2000'lerin basindan beri bircok
firma ERP (Kurumsal Kaynak
Planlama), MRP (Uretim Kaynak
Planlama), MES (Uretim Yone-
tim Sistemleri) gibi alanlara
yatinm yapti. Bu yatirmlarin ne
etkinlikte kullanildigr konusunda
ciddi bir tartisma var ancak bas-
ka bir yazi konusu. 2015 itibari-
yle imalatcilar hem Back-Of-
fice tarafindaki entegrasyonlar
bitirip, bu sistemleri etkin kul-
lanmali hem de musteri ve kali-
te odakli yaklasimlari tekrar goz

ontne almali. Ozellikle giderek
karmasiklasan son kullanici-
musteri-is ortagi-bayi-tedar-
ikci sarmalinda yaratilan Grun

e Urtnlerin yaratim strecinde

- donusum, )
: zorunda. Kullanici mudahalesi-

nin minimum indirilmesi, yedek
parca maliyetlerinin azaltimasi

@ UrUinlerin bakim ve hizmet
. sUreclerinde donusum,

@ is modellerinde dontsum.

Techinside''n 15 Ocak sayisin-
da degindigimiz “Kisisellestir-
me" meselesi yaratim sureci-
nin ana belirleyicisi olacak. Tum

ve envanter optimizasyonu ana
odaklaniimasi gereken alanlar
arasinda yer aliyor. Bunu sagla-
yabilmek icin imalatcilarin rin e
yedek parcalar anlik olarak izle-
yebilmesi ve pro-aktif hizmetler

ve hizmetlerin sahaya nasll
sunulacagl konusunda bugune
dek yapiimadik sekilde sahadan
veri toplama ihtiyaci artacak.
Nesnelerin interneti konusu gi-
derek daha da hayatimizinicine

giriyor. Kacinilmaz olarak.
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Evli, mutlu ve bilisimci

Bilisim sekto6ri aslinda bizlerin tahmin ettiginden de kiigiik bir sektér. Haliyle bu
sektorde is ortaminda birbiriyle tanismis ve yuva kurmus bircok dostumuz var.

Fatih Sari

Biz de Techlinside olarak bildigimiz, erisebildigimiz ve bu calismada yer almak isteyen evli ciftlerimizi sizler
icin sayfalarimiza tasidik. Bizim ulasamadigimiz, bilmedigimiz evli ciftlerden simdiden 6zur dileyelim ve
eder bize ulasirlarsa bu konuyu yazi dizisine dénusturecegimizin bilgisini de simdiden verelim.

“Teknoloji odakl bir evlilik hayatimiz var”

ik bilisimci ciftimiz Nvidia'dan Pinar Ortakaya ve
Panasonic'ten Ali Ortakaya. Alti yillik evli olan cif-
timiz sorularimiza su sekilde yanit verdi:

“Evliligimizde 6 seneyi geride biraktik. 3 yasinda
Ali Demir isminde bir oglumuz var.

2007 yilinda, ikimizde HP'de calistigimiz dénem-
de tanistik. O tarihten bu yana, hem farkl sir-
ketlerde hem de farkli is birimlerinde y&neticilik
yaptik. Boyle oldugu icin is ve evliligi ydnetmek
daha kolay oldu ve hatta cok pozitif etkilerini de
gorduk. BT sektérunun is dinamiklerini, bolca se-
yahat etmenin ve mobil calismanin zorluklarini iyi
bildigimiz icin birbirimize destek olduk ve anla-
yis gosterdik. Hafta sonu evimizde, ailemizle ve
dostlarmizla iken olabildigince isle ilgili konusma-
maya 6zen gosterdik.

Gizlilik icermeyen konularda birbirimizden fikir
ve Oneriler aldik ve cok faydasini goérduk. Evimiz
ve hayatimiz oldukca teknoloji odakli fakat pro-
fesyonellik en basta bunu yonetebilmekle baslar
diye dusunuyoruz.”

Nvidia Turkiye Kurumsal iletisim ve PR Direktort Pinar
Ortakaya ve Panasonic Kurumsal mobil CozUmler Turkiye
Ulke Muduru Ali Oktay Ortakaya

Trend Micro Akdeniz Ulkeleri
Pazarlama MUdurG Pinar Uylum Terzioglu ve Biznet Bilisim
Satis ve Pazarlama Direktord Turan Hakan Terzioglu

“Esprilerimiz bile sektor odakh”
Bilisimci diger ciftimiz ise Trend Micro'dan Pinar
Uylum Terzioglu ve Biznet'ten Hakan Terzioglu.
2005 yilinda birlikte calistiklari bilisim sirketinde
calisna ciftimizin hikayesiise soyle:

“2005 Yilinda her ikimiz de bilisim sektérunde fa-
aliyet gosteren firmalarda calisirken tanistik. 5
Yillk bir beraberligin ardindan Agustos 2010'da
evlendik. Ev hayatinda ayni sektdrde calisma-
nin dezavantajlarindan cok avantajlarini yasiyo-
ruz. Ayni sektodrde oldugumuz icin 6zellikle sek-
torun gerektirdigi yurtdisi, sehir disiis gezilerinde,

gec saatlere uzanan aksam yemeklerinde birbi-
rimize karsi anlayis gosteriyoruz. Bu durum farkli
sektorde calisan esler icin sorun yaratabilecek bir
durumken ayni sektorde calisan ciftler icin anla-
yisi sagliyor.

Her ne kadar evle isi ayirmaya calissak da maa-
lesef bu pek mumkun olmuyor. Sektérin yogun
gundemi ikimizi de ayni etkilediginden yilin belli
dénemlerinde belki de ise kendimizi fazla kaptir-
mamiz her ikimizin de yogun tempoda calisiyor
olmasi ev icinde bir kriz ortamina yol acmiyor.




Ortak etkinlik zamanlarinda cocugun

bakim sponsoru aileler

Bu 6zel dosyamizdaki son ciftimiz ise ZyXEL'den
Ozde Aliyagic Uyar ve Logitech'ten Mustafa Uyar.
Ozden Aliyagic Uyar ve Mustafa Uyar cifti 9 yildir
evliler ve 4 yasinda Uras Emir Uyar isimli bir erkek
cocuguna sahipler. Ayni sektdrde olduklari icin
evlilik ve is yasaminin cogu zaman birbirine karis-
tigini séyleyen cift, 6zel yasamlarinda da surekli
sektdr hakkinda sohbet ettiklerini ve gelismele-
ri tartistiklarini séyltyor. Ayni sektdrde calisiyor
olmanin hem is hem de evlilik yasamina bircok
faydasi oldugunu belirten Uyar ciftiise evlilik ve is
hayatiyla ilgili sunlari séyledi:

"lkimizin de bilisim sektérinden calisiyor olma-
s hem ortak sohbet konularini artiriyor hem de
calisma tempomuzu karsli birbirimize karsi daha
anlayisli olmamiza izin veriyor. Esim de ben de yil-
sonu kapanislari, kampanya donemleri, yeni Urin
tanitimlari ve is seyahatleri konusunda islerimizin
gerekliliklerini biliyoruz. Ayrica tim bu isler konu-
sunda surekli fikir alisverisi yapmak sansimiz olu-
yor. Ote yandan arkadaslarimiz da is cevresinden
olunca haftasonlari 6zelikle Pazar kahvaltilarimiz
sektdr bulusmasi etkinligine do

ZyXEL Marka ve Pazarlama Muduri Ozden Aliyagic Uyar
ve Logitech Turkiye Ulke Muduri Mustafa Uyar

nusebiliyor. Ayni sektdrde calismanin dezavan-
tajlar da yok degil. Ornegin gectigimiz aylarda
ZyXEL ve Logitech olarak ayni etkinlige sponsor
olduk. Ikimiz de firmalarimizi temsilen orada bu-
lunmak zorundaydik. Boylesi zamanlarda aksam
oglumuzu kime birakacagiz endisesi tasiyoruz.
Evdeki yardmcimiza ek olarak esimin de benim
de aile buyuklerimiz bize oldukca destek oluyor.
Bu konuda da oldukca sansliyiz.”

iste ayri haftasonu beraberler

8.5 yildir evli olan Begum ve Mert Basar cifti sek-
torun eskilerinden. Begum 11, Mert ise 20 yildir
bilisim sektorunde calisiyor. 4,5 yasinda bir ogul-
lari olan ciftimiz evlilik ve is hayatini nasil ayirdikla-
rini su sekilde paylasti:

"Ikimiz de yodun calistigimiz icin hafta ici mum-
kiin oldugunca ayri programlar yapmamaya cali-
slyoruz. Hafta sonu ise yine gunlerimizi mutlaka
oglumuz ile birlikte geciriyoruz. Her yil en az 1
hafta da olsa bas basa tatil programi yapiyoruz.
Ayricais ile ilgili konularda birbirimize daima dani-
sip, fikirlerimizi paylasiyoruz.

Is saatleri disinda hem hafta sonu hem de hafta
ici beraber vakit gecirmeye calisiyoruz. Rakip fir-
malarla calismadigimiz icin ev ve isi de cok ayris-
tirma ihtiyaci duymuyoruz. Is gizliligi gerektiren
durumlar haric birbirimizin fikirlerini ve farkli ba-
kis acilarini degerlendirmeye 6zen gosteriyoruz.
Bunu isimizi zenginlestirmek icin de bir firsat ola-
rak goéruyoruz.”

VMware Turkiye Pazarlama Mudurt Begum Basar ve Turk
Telekom Grubu Kurumsal Pazarlamadan Sorumlu Genel
Mudur Yardimcisi Mert Basar
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 ULCERET{ (¥ nin Amazon’u olacak”

#Videolnside

Gelecek planlari dogrultusunda 10 milyon dolarlik bir altyapi yatirimi
yapan Kliksa, Turkiye’nin Amazon’u olma hedefine adim adim yaklasiyor.

2012 yilinin Mart ayinda kurulan
Kliksa, koydugu tum hedeflerde,
omru yaklasik bir asra yaklasan
Sabanci  Toplulugu'nun  yak-
lasimlarini ve bakis acisini goz
onune alarak hareket edengenc
ve dinamik bir sirket. Bu neden-
le Kliksa'da hedefler uzun vadeli
olarak, en Ust noktaya gelecek
sekilde tasarlaniyor. Bu acidan
Kliksa'nin ana hedefinin bes yil
icinde sektor lideri konumuna
yukselmek oldugunu belirten
Kliksa Genel Mudurtd Nevgul
Bilsel Safkan, "Su anda yapti-
gimiz tum calismalar, bu hedef
uygun olarak sectigimiz “Turki-
ye'nin Amazon'u olma" hedefi-
ne yoénelik yapiliyor. Amacimiz,
bu sure icerisinde akla gelen ilk
cevrimici alisveris sitesi olmak.
Bu amacla, 2014 yili icerisinde
dijital gelecege yonelik dunya
standartlarini  yakalayacagimiz
calismalarimiz ve yatinmlarimiz
oldu. Ornegin alicilar ile saticila-
rin elektronik ortamda bir araya
gelmesini saglayan "Pazar Yeri"
(Marketplace) is modelini kur-
mak amaciyla 10 milyon dolar-
Iik bir teknoloji yatirmi yaptik.
Yeni yatinm sayesinde Kliksa,
altyapisini e-ticaret kullanicila-
rinin ve tedarikcilerin daha hizli
ve esnek islem yapabilecekleri
ve tuketicilerin daha genis Urun
seceneklerine  ulasabilecekleri
standartta donusturecek” dedi.
Satis sonrasi hizmetlerde
fark yaratiyor

Kliksa olarak farklilasma nok-
tasini "satis sonrasi hizmetler”
olarak belirlediklerini  kayde-
den safkan, "Kisa bir stre dnce
“Yerinde Servis" hizmetimizi
baslattik. Bu hizmet sayesinde,
elektronik ve beyaz esya ka-
tegorilerindeki  Urunlerin  ariza

©

nedeniyle yasanan sorunlari-
ni, Turkiye'nin neresinde olursa
olsun hizli bir sekilde ¢éztme
Kavusturuyoruz. Urdnlerinde
teknik sorun yasadigini bildiren
mUsterilerimizle 2 saat icerisin-
de temas kurulmasini saglyor ve
yetkili servisin 24 saat icerisinde
ilgili adrese ulasmasini organize
ediyoruz. Bu, "satis sonrasi hiz-
metler” alanindaki yeniliklerimiz-
den sadece bir tanesi. Bu alan-
daki musteri odakli ve inovatif
yaklasimimiz surecek” seklinde
konustu.

2015'te hedef yatirnmlara

devam etmek
Kliksa markasinin 6z0nu "mem-
nuniyete adanmislk”  olarak

Ozetleyen Safkan, sozlerini su
sekilde bitirdi:

“En basit sekliyle; musterileri-
mizin alisveris deneyimlerinin
kolay, eglenceli ve tatmin edici
olmasi gerektigine inaniyoruz.

Kliksa Genel Mudird
Nevgiil Bilsel Safkan

Bu amacla da mdusterilerimizi
dinliyor, anliyor ve onlara &zel
cozumler Uretiyoruz. 2015 yi-
linda da satis sonrasi hizmetler
de farklilasmamizi saglayacak
yatirnmlarimi devam edecek.
Elektronik ve beyaz esya kate-
gorilerinin disinda da buyUye-
cegiz. BUyUmeyi hedefledigi-
miz oncelikli alanlar; "Anne ve
bebek", "Spor ve outdoor”, "Ev
duzeni” ve "Oto Aksesuvarlar!”
olacak. Bu alanlar &ézelinde ca-
lismalarimizi ttm hiziyla surdu-
ruyoruz.”

E-ticaret sektoru buyuyor

TUum dunyada e-ticaret uygu-
lamalarinin son dénemde ar-
tan bir ivmeyle etki alanlarini
genisletmeye devam ettigi-
ni ifade eden Nevgul Bilsel
Safkan, ‘"internet (zerinde
yapilan girisimcilik calismalari
hizla gelismeye devam ediyor.
E-ticaretin, genel perakende
icinde aldigi pay, giderek artiyor.
Turkiye 6zelinde de ayni durum
s6z konusu. Bugun Turkiye nu-
fusunun yaklasik yUzde 49'u

internet kullanicisi, yani 37,5
milyon civari bir kullanici s6z
konusu. Internet kullanicilarinin

yaklasik yGzde 24'G cevrim-
ici alisveris yapiyor, bu da her 4
Kisiden biri cevrimici olarak bir
ardn, mal ya da hizmet aliyor
demek. 10 milyon civari bir kitle
oluyor. Turkiye e-ticaret hacmi
2013'te 35 milyar TLye ulastl.
2014 sonunda ise 50 milyar
TL'ye ulasmasi bekleniyor. Sa-
dece bu rakamlar bile e-ticare-
tin potansiyelini direkt olarak
gOsteriyor” dedi.
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\'IdE e [STd zineirini anlamak

Besin zincirini bilirsiniz. Genel olarak yasayan canlilarin beslenmek icin nasil gida
temin ettiklerini gésteren, aldiklar1 gidalarla kendilerini ve aslinda birbirlerini nasil
beslediklerini gosteren bir zincirdir.

Plantlardan, otlardan baslayan
zincir, kucuk hayvanlardan, ko-
caman memelilere kadar devam
eder. Bu yazida, veriden deger
Uretmek icin birbirine bagl olan
ve birinin girdisi digerinin ciktisi
olan bu zincire géz atacagiz.

Peki, yeni veriisleme
teknolojilerine neden
bu kadar cokilgi var?

BUyUk Veri araclarinin esnekligi,
buyuyebilmesi degil tek sebep.
Veriye bakip bizi ydonlendirmesi,
veriyi bir hammadde gibi isleyip,
ondan “0run” elde edilebilmesi
en cok da kurumlari heyecan-
landiryor.

Veriden deger Uretme konu-
sunda kurumlari sikistiran ve
kisitlayan en dnemli bakis acisi
BT Merkezli bakis acisi. BT ba-
kis acisinda, dinya uygulamalar
butunu olarak gorulur ve fonksi-
yonlarina gére siniflanmis veriler
ve silolar ortaya cikar. Bu bakis
acisi, "Is Merkezli" olarak kulla-
nilmaya kalktiginda, birbirinden
bagimsiz veri silolari, esnek ol-
mayan geciskenlik ve veri kes-
fedememe olarak geri déner. Is-
letme, eski bakis acisi ile islevini
ve buyUumesini surdurebilir ama
"gelecek firsatlar” konusunda,
kesif icin sikintilar baslar. Yillardir
“maliyet-merkezli” bakis acisi ile
calisan kurumlarin, "deger yara-
tan” bu yeni bakis acisi ile yeni-
den duzenlenmeleri cok hizli ve
kolay da olmayacaktir.

Sik kullanilan Veri ve Petrol ben-
zetmesi vardir, bilirsiniz. Ham
Petrol &rneginde oldugu gibi
veri de eger farkll uygulamalar
tarafindan kullanilabilirse ancak,
"ham madde" olmaktan cikar ve
degerli bir Grune donusebilir.

Bu kapsam da veri de petrol gibi
bircok farkliasama ve dénusum-
den gectiktensonradegerlitrin
olarak kabul gorebilir. Bu adimlari
anlamak ve uygulamak, modern
bir veri mimarisi cikarmak, kuru-
mu dénusturdr, is problemlerine
hemen c6zum getirebilecek bir
imkana ulastirir.

Simdi Veri Deger Zincirine
yakindan bakalim.

Discover: Gunumuzun sayisal
dunyasinda, daginik, farkli plat-
formlarda, farkli formatlarda, ku-
rum ici veya kurum disinda Ure-
tilen ve saklanan veriler var. Isiniz
ile ilgili bir soruya yanit ararken
bu sorunun dogru yanitini ba-
rindiran, “dogru veri kimesi'ne
uygun maliyetle erismek ve kes-
fetmek, aranan cevabin buluna-
bilmesiicin birinci adimdir.

Ingest: Cok cesitli kayit formla-
rinda saklanan veriler ve cok ce-
sitli ag erisim metotlari var. Bu-
tin bunlarin sanal olarak teklesip
erisilebilir olmasini saylayabilen
teknoloji adimi Ingest olarak du-
sunulebilir.

Process: Bircok uygulama In-
gest asamasini gectikten sonra
kesfedilen veri kimelerinden ih-
tiyaci olani cekip, istedigi forma-
ta donusturtp kullanir ve anlik
olarak ihtiyacini gorur.

Persistency: Uygun maliyetli
dagitik ytksek yogunluklu sak-
lama Uniteleri bu konuda sece-
nekler sunar. Verinin saklama
formati ve veri tabani teknoloji-
sinin secimi (lliskisel, Hiyerarsik
Merkezi, Dagitik vb.), veri deger
zincirinin - diger halkalarindan,
ozellikle Analiz tarafindan etkile-
nerek belirlenir.

Ciineyt Goksu

Integrate: BuyUk veriyi deger-
li kilan durum, cok cesitli veri
kaynaklarini ve formasyonlarini
entegre edebilmesinden gecer.
Bu adim Veri Deger zincirinin en
dnemli olmazsa olmaz adimidir.

Analyze: Veri Bilimi konusunun
yuzde 80'i bu adimda gercekle-
sir. BuyUk veri "g&sterisinin” par-
layan yildizi, gdrunen yuzu analiz
adimidir. Veriden degeri ureten,
karmaslik analiz araclaribu adim-
da devreye girer

Expose: Analiz sonucunda or-
taya konanlarin, kurum tarafin-
dan 6zUmsenmesi, tuketilme-
si ve elle dokunulabilir degere,
kurumun Uretim ve Urunlerine
yansimasi bu asama da olur.

Veriden deger uretilmesi yeni
bir bakis acisi gerektirir. Silolar-
dan Teknik ve kavramsal olarak
kacmak mumkun degildir. De-
gismesi gereken bakis acisi tam
olarak sudur: "Veriye ne yapildi-
gi"na odaklanmis olan, fonksi-
yonel bakis acisindan kurtulup,
“Veriile ne yapabiliriz"in cevabini
arayan is odakli bir bakisa gec-

mek gerekiyor.



Tasa iiflenen el izleri

Eger matbaa dedigimizde, en
genis anlamiyla varsaydigmiz,
bir takim aletler ve renkler -her
ne kadar siyah ve beyaz bazi ko-
nularda renk sayllmasa da- kul-
lanarak, yazi ve sekilleri bir ze-
mine islemek ise belki de yazinin
bulunmasindan cok énceki ve
en eski matbaa deneyimi Eller
Magarasi'nin soguk tas duvar-
larina M.O. 7300 vyillari civarinda
yapilanlar ve hic bir zaman bu-
lamadigimiz, bulamayacagimiz
gizemlibenzerleridir...

Porselen harflerden
monitorlere

Binlerce yil gecmis, porselen bir
harf Uretmek, oradan ahsaba
oyarak yapilan harfler ve son-
ra kursun kaliplara gelene dek...
80'lerin ortasina kadar kullanilan
dizgi makinelerini bugun gordu-

#GorusiInside

\CLleh AL EMatbaanin Binbir Yzl

gumuzde, sadece ne yaptigini
tahmin edebilmek degil, nasll
olup da icat edilebilmis oldugu-
na akil sir erdirmek bile mumkun
degil gibi geliyor insana..

Seylerin interneti -

Her seylerin Ekrani

Hersey internete baglanmaya
basladigi icin "Internet of Thin-
gs" dénemibasladi.

Gectigimiz gun tabletten hesap
makinesi actigimda, sdyle bir
uyari verdi: "Hesap makinesi uy-
gulamasi konumunuzu ogren-
mek icin izin istiyor” Nasll yani?
Kacikactan cikardigimizive bunu
nerede yaptigmizi merak eden
birileri mivar?

"Seylerin Interneti” bdylece gi-
derek "her seylerin ekrani” diye-
bilecegimiz bir sureci de anlasllir
hale getiriyor: Ekrandan gecme-
yen hic bir seyi hic bir yere akta-
ramiyor ve basamiyoruz...

Tasarimlarimizin, goérsel 6gele-
rin, yazilarin ya da akan gorun-
tllerin tumu ekrandan ekrana
geciyor ve sonrasinda amaca
uygun zeminya da nesnelere ak-
tariliyor. Bu kadar tekrarla anlat-
maya calistigm seyi 6zetlemek
gerekirse; 20.yUzyila kadar kagi-
da bazi seyleri basabilmek mat-
baa dedigimiz konunun asli isle-

H. Murat Sermet

vi iken, geldigimiz noktada "bir
seylerikagida basmak” cok daha
genis bir veri seti ve nesne ku-
mesinin icindeki herhangi bir ay-
rinti durumuna gelmis durumda.
Ornegin gecen guinky bir toplan-
tida bize uzatilan kartvizit metal-
di ve matbaada basiimisti...

Matbaanin e hali

Davos'ta duzenlenen Dunya
Ekonomik Forumu'nda konusan
Google'in Ust duzey ismi Eric
Schmidt, 'internetin yakin gele-
cekte her an her yerde olacagini
ve bdylece gdzden kaybolacagi-
ni' sdylemis.

Dijital Ekonominin Gelecegi adli
panelde konusan Schmidt, in-
ternetin gecirecegi evrim ken-
disine soruldugunda, ‘Web'in
yok olacagini’ ifade ederek: "Bu
sorunun cevabi kolay. Internet
yok olacak... Gelecekte o ka-
dar fazla IP adresi, cihaz, alici
ve giyilebilir teknoloji olacak ki
etkilesime girdiginiz teknolojiyi
fark etmeyecek noktaya gele-
ceksiniz. Her an sizinle yasayan
birer parcaniz haline gelecekler”
tespitini yapmis. (Kaynak: http:/
www.aljazeera.com.tr/haber/in-
ternet-yok-olacak )



Matbaa kavraminin en genis baglamindaki cihazlar
da bu surece dahildir. Eric Schmidt'in "gdzden kay-
bolma" ifadesi, tam olarak matbaacilik konusunda
da suyUzune cilkmakta ve ekrana bir seyler basmak
da artik matbaaciligin esas konusu olmaya basla-
mak Uzeredir diye dustnuyorum.

is yapma bicimlerimizdeki

degisime etkisi hakkinda

Bu baslgin altinda yazacaklarimin, akademik bir id-
diasl yoktur, ama tarihe not dusmek baglaminda,
kisa bir 6zet yapmayi deneyecegim. Buradaki belki
de her satir, kendi basina uzun arastirma ve yazim
calismalarini gerektirecek kadar 6nemlidir aslinda
piyasanin sektdre tasinmasi surecinde ve bu aci-
dan, her turlu elestiri, gelistirme, tartisma olanagi
ve katkinin sevindirici olacagini bastan belirtmek
uygun olacaktir sanirim.

Kisa dzet: Web isleri ortaya ciktigindan beri stre-
cin gelisimi su bicimde oldu gibi gorunuyor. Basim
isleri yapilan yerlerde talep olusmaya basladi ve
musteri: “Baslliislerimizi yapiyorsaniz web islerimizi
de siz yapin" demeye basladi ve bir stre bu bdy-
le gitti. Sonrasinda piyasa olusmaya basladiginda
agirlikl olarak web isi yapan kisi ve kurumlar ortaya
cikti ama 6zellikle buyuk islerde hala bu tur konu-
lar ajanslar Uzerinden aktarilmaya devam etti. Ya-
kin zamanlarda, sadece "dijital" konularda hizmet
veren ajanslar olusmaya basladi, sosyal medya ve
bagli bilesenlerin, ardindan da tabletler ve mobil
cihazlarin yayginlasmasiyla ihtiyaclar cok daha kar-
masik hale geldi ve bu ajanslar da kendi icinde kat-
manlara ayrilmaya basladi. Bunlar herkesce bilinen
ve gbzlemlenebilen gundelik bilgiler...

Ama asll buyuk degisim dalgasi bu gundelik gelis-
melerin altindan buyuk bir hizla gelmektedir diye
dustnuyorum...

Icinde bulundugumuz tarihlerde baslamak Uzere,
matbaa ihtiyaci olan musteri: "Dijital islerimizi siz
yaptiginiza gore, artik basili islerimizi de siz yapin”
demeye baslayacak, bu oldugunda yasanacak alt
Ust olusu simdiden butun ayrintilariyla tahmin et-
mek kolay degilse de, yasanmakta olan degisimi,
gundelik is sureclerinde hissetmeye basladigimizi
soyleyebiliriz.

Matbaa oldi: Yasasin matbaa!

Schmidt'in, internetin gecirecegdi evrim kendisine
soruldugunda, 'Web'in yok olacagini’ ifade etmesi
ve "Internet yok olacak..." tespitini yapmasinin bu
yazidaki yansimasi sdyle olabilir: Matbaa yok ola-
cak! CUnkU her sey ve neredeyse her yerde basi-
labilir hale geldiginden onu géremez olmaya basli-
yoruz, zira her yer ve her sey zaten matbaa olacak.

DUsunun kiic organlarimiz bile 3D yaziciile "basila-
bilir" olmak tzere.

3D organ basimi

Gelecegin en stratejik 10 IT 6ngorUleri [Kaynak:
http:/www.networkworld.com/article/2225521/
malware-cybercrime/gartner--top-10-futu-
re-strategic-it-predictions.html) | yazisinin bazi
inanilmaz satirlarina gdzatalm: 3D bioprinting
teknolojisi henuz gelisme asamasinda olmasina
ragmen yatirmcilarin dikkatini cekiyor. Gartner'in
tahminlerine godre bioprinting'in insan Uzerinde
kullanimi 2016 yilinda hukuksal duzenleme veya
bazi yasaklamalar kapsaminda yogun tartisma ve
karsi cikislara yol acacak.

Bununla beraber Organovo ve OTC firmalari 3D
bioprinting sektorune yatirim yapacaklarini acikla-
dilar. Bir 3D bioprinter'in fiyati ortalama olarak 200
bin dolarin biraz altinda.

Su haberle yaziyi bitireyim: Princeton Universite-
si modifiye edilmis bir murekkep puskurtmeli ya-
zicidan biyonik kulak yapti. Bir petri (biyologlarin
laboratuvarlarda kultUr Gretmek icin kullandiklari
seffaf kutu) kabinda kultirlenen kulak 10 hafta mu-
zik duyabildi. [Kaynak: http:/www.telegraph.co.uk/
news/science/10158886/Scientists-print-3D-bi-

onic-ear.html ] e



el BN yazilimlarinin

sinemaya etkisi

Duyabilmek, hislerin ve sezgilerin olusabilmesine yardimci olan bir yetidir.

Atakan Ugur Karago6z

Merhaba Techlnside
okurlari. Bu ay sinema-
nin en 6nemli yapi tasini
olusturan kurgu Uzerine
yazmakistedim. Kurgu si-
nema dilinde, cekilen go-
runtdlerin, seyircide olus-
turulmak istenen algiya
hizmet edecek sekilde si-
ralanmasi, dizenlenmesi
ve islenmesi isine verilen
addi. Sinemanin mutfa-
ginda tipki bir kamera-
man, Iskk operatoru, focus
puller (netlik takipcisi) gibi
kurgu mesleginiicra eden

sahnenin yonetmenin ve
senaristin istedigi tema
dogrultusunda cekilmis
olmasi gerekir. Kurgucu
bu gdruntuleri pespese
siraladiktan sonra, gecis
efektleri (transition ef-
fect) ile ilginelir. Burada
dnemli olan, kurgunun
seyirci tarafindan anlasil-
mamasidir. Aksi taktirde
seyirci izledigi seyin bir
film oldugunu hatirlaya-
rak fillmden uzaklasacak-
tir. lyi bir kurgucu, filme
uyguladigi efektleri his-

bir de editor vardir. Bu editorler filmin bel kemigi- settirmemelidir. Tabibazi sira disi yénetmenler,

ni olusturan kisilerdir.

Kurgu nedir?

bilincli olarak bu etkiyi artirmayi, yani kurguyu
hissettirmeyi hedeflemislerdir. Cunku, kurgu-
nun acikca verilmesifilme epik bir yapi kazandi-

Kurgu, yonetmenin arzuladigi sahne yapisina racaktir. Kurguislemidefalarca revizyona ugra-
uygun cekim seckileriyle baslar. Bu cekimler arka yarak son halini alir ve dagitiimak Uzere gerekli
arkaya geldiginde bir anlam ifade etmelidir. Her islemler yapilir.
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Sinema kurgusu icin gerekenler nelerdir?
Sinema kurgusu, yillar énce (filmler 35mm
negatif iken) cesitli analog efekt cihazlari ile
kurgulaniyordu. Kameradan alinan film, ana-
log cihaza baglanir sahneler kare kare islenir-
di. Dédnem kosullari icinde var olan efektlerin
uygulanmasi ise oldukca zaman alan kulfet-
li bir isti. Bu, post produksiyon (film sonrasi)
kismini oldukca uzatiyordu. Ayrica cok riskliy-
di. Filmin ktcucuk bir hatayla yok olmasi ola-
siydi. 1900°Iu yillarin ortasinda filmler boylesi
uzun, zahmetli ve riskli isler sonrasinda or-
taya cikiyordu. Simdi ise bildiginiz gibi hersey
dijitalleserek, stabil hale geldi. Artik kicuk bir
dokunusla olaganustu isler cikarabilecek tek-
nolojiye sahibiz.

90l yillarin basinda Microsoft'un Windows
atagiile gelisen PC yazilimlari, tabii ki film sek-
torlne de fayda sagladi. Produksiyonlar icin
yazilimlar Ureten firmalar, bir kac yil sonra post
produksiyon sektorunu bastan asagr degisti-
recekti. Analog cihazlar yavas yavas yerini di-

jital yaziimlara birakti. Windows 95, 98 ve 2000
stUrumleri, icerisinde bulunan Movie Maker yazi-
limiyla uzun yillar, son kullanicrya kurgu yapabil-
me imkani sagladi.

Kurgulamak artik daha kolay!

Kuculen kameralar, gelisen yazilimlar sayesinde
son kullanicilar, ani videolari, klipler ve cesitli or-
ganizasyon kayitlari yapabilir hale geldi. 9Ol yil-
larin sonlarina dogru Handycam firmalari, kendi
kurgu yazilimlarini Greterek musterilerine kolay-
lik sagliyordu. Ancak icerisinde cesitli format-
lari barindan bir kurgu yazilimina ihtiyac vardi.
Adobe, Edius, Final Cut gibi yazilimlar ilerleyen
yillarda sektore damgasini vuracakti. Ardarda
gelisen kurgu yazilimlari, bir anda hem amator,
hem de profesyonelinsanlarinilgisini cekiyordu.

Bu yazilimlar sayesinde, kurgunun fiziki guc kay-
bi (filmlerin islenmesi isi) ortadan kalkmisti. Fil-
min her karesine bilgisayardan mudahale edi-
liyor, sonuclar cok daha basarili oluyordu. Artik
profesyonel kurumlar da dahil, son kullanici ra-
hatlikla goruntuye renk, gecis, yazl ve ses gibi
efektif calismalar yapabiliyordu. Bu yazilimlar
post produksiyonun bitin seklini degistirdi. Or-
negdin, bilim kurgu filmleri, bu yazilimlar sayesin-
de artik daha gercek ve inandiricl. Bu teknoloji
insanlarin hayal gucunun hayata gecirilebilirligini
arttirdi. 2012 filmi, Yarinin Sinirnda, Transfor-
mers bunlara iyi birer drnek teskil edecektir.



#Restoraninside

Stil, kalite ve konforu bir arada
bulabileceginiz restoraniniz; Merdiven

Buket Aksu

Acibadem’'de yer alan Merdiven,
sira disi sunumlari ve musterilere
yasattigi essiz konfor ile adindan
sikca soz ettiriyor. Birbirinden
lezzetli yemekleri, tatllar ve hu-
zur dolu bahcesiyle yaz aylarinin
vazgecilmez eglence noktalarin-
dan birisi olmayi basaran Merdi-
ven, simdi de zengin kis ménusU
ile misafirlerini sasirtmaya de-
vam ediyor.

Kis mevsimi icin yeni bir moénu
olusturan mekanin ik 6éne cikan
lezzeti, 6zel sos ile hazirlanan
ana yemek Dana Kaburgasl. Ser-
visten 1 gun once dzel soslarla
marine edilen dana eti, 3 saat
suren 6zel bir teknikle et ve seb-
ze suyunda pisiriliyor. Yaninda
sunulan begendili patlican ve fi-
rin sebze ise ana yemege ayri bir

lezzet katiyor. Monude dikkat ce-
ken Balkabakli Cheesecake ise,
tatmaniz gereken hafif ve iddiali
bir tatl.

Mekan icerisinde birden fazla at-
mosfer yasamaniz olasl. Ozel is
toplantilarinizda lUksu ve konforu
hissedebilmeniz icin 6zel deko-
re edilmis deri koltuklu, calisma
odasini andiran kitaplikli bolum-
ler ve mini organizasyonlar icin
kisisellestirilebilen odalar bulabi-
lirsiniz. Gelisen ve degisen cagin
getirisi olan mobil calisma sekli
icin oldukca ideal olan mekanda;
sicak kis cayinizi yudumlarken
maillerinizi cevaplamak, is veya
aile toplantilarinizi gerceklestir-
mek cok eglenceli olacak. Mer-
diven'de sémine keyfi de ihmal
ediimemis.

Merdiven, kis surecinde konsept
gunler ile misafirler agirlanmaya
devem edecek. Tematik gunler-
de konuklara 6zel tasarim stant-
larda pamuk seker, sicacik kes-
tane ve patlamis misirin ikram
edildigi mekanin hedefi; soguk
kis aksamlarinda musterilerini
sasirtip mutlu etmek.

Merdiven Kafe
Konsept Danismani;

Pinar Potuk

Sunumda, yaraticilikta, ha-

yal gictinde sinir tanimayan
moda ve yiyecek icecek sek-
toérdne sunumlariyla déne cikan
basaril konsept danismani
Pinar Potuk, Atdlye216'da
yonetici olarak is yasamina
devam ediyor. Farkli sektorlere
fotograf, styling ve tasarim
alanlarinda destek veren Po-
tuk'un food styling Uzerine de
calismalari var.

"Gordugum bir calismada ya
fazla olani cikaririm ya da eksik
olanitamamlarim. Bu, tasa-
rnm dengesini oturtur. Gorsel
ahenk adina yaptigim bu de-
gisiklikler neticesinde, ortaya
clkan tasarimlarin muhatapla-
rnma katkilariyla birlikte benim
de kendimi gelistirmemde
buyuk rol oynad.” diyor.

Atdlye 216 ailesinin son Uyesi
Merdiven Kafe'de de, her
yemede ayri konsept uygu-
laniyor. Her yemek farkli bir
sunum ile servis ediliyor. Bu
basarinin sirrinin ekip isi oldu-
gunu belirten Potuk, eskive
yeniyi sentezledikleri bu guizel
ve konforlu mekana herkesi
davet ediyor.
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Bir Solukta Evrenin Resimli Tarihi

Zor gbrunen ve bilinen konularin kolayca anlasilabilir sekilde anlatildigi Bir
Solukta Evrenin Resimli Tarihi, Uzay, Zaman, Karadelik, Akdelik, Paralel Evren-
ler, Atom, Atomalti, Kuant, Yildizlar, Gezegenler, Mikro ve Makro Evrenin tim
gizemleri 6zgun cizimlerin de katkisi ile birlikte anlatiliyor, el altinda olmasi
gereken 6nemli bir esere dénusuyor.

Kitabin cevaplamaya calistigi sorular ise su sekilde; Zaman nedir, zamanda
yolculuk yapilabilir mi?

Gokyuzunde gordugumuz galaksiler, yildizlar ve gezegenler gercek mi, yoksa
hepsi sanal bir gérintiden miibaret? Uzayin ve zamanin siniri var mi? Isik hizi
asilabilir mi, asllirsa ne olur? Evrende bir noktaya dogru surekli gittiginizde bas-
ladiginiz noktaya doner misiniz? Karadelikler isigi bile yutar mi? Akdelik nedir?
Antimadde nedir, buna goére bizim de ziddimiz uzayin ve zamanin bir yerlerin-
de mevcut mu?

Yazar: Hamza Yardimcioglu Yayinevi: Sira Liste Fiyati: 12,00 TL

is'te Nietzsche: is Diinyasina Filozofca Oneriler

Is dUnyasi ve ekonominin zorluklari tirmanmaya devam ederken, yoneticilerin de
isleri ve yukleri artiyor. Bu dénemde 6zellikle de 6nemli kararlar almak zorunda
olundugunda ya yanibasinizda bir filozof olsaydi ve ondan fikir alabilseydiniz? Zor-
luklari anlayabilen ve bunun yaninda basari ile birlikte mutluluk da getirebilecegine
inanan, bu konuda yol gdsteren bir filozof ariyorsaniz, Friedrich Nietzsche karsiniz-
da. Felsefe tarihinin en dikkat cekiciisimlerinden olan ve genellikle yanlis anlasilimis
olan Alman filozofun disUnce evrenine yapilabilecek bir gezinti yoneticiler de dahil
olmak Uzere is dunyasindan herkese buyUk fayda saglayacak.

Yasamsal mucadele etmenin gelistiren islevini “Beni dldirmeyen sey, guclendirir”
sozU ile anlatabilen filozofun, "Prens disunur, ama tlccar yonetir” sdzu de onunis
dunyasinin roltnt ne kadar iyi anladigini gosteriyor. Nietzsche'nin gorUsleri, dneri-
leri ufkunuzu acacak, dogru kararlar vermek icin size rehber ve destek olacak.

Yazar: Andreas Drosdek Yayinevi: Kuraldisi Cevirmen: Firuzan Giirbiiz

Liste Fiyati: 17,00 TL

Apple'in Ardindaki Deha: Jony Ive

GUnumuzun ileri teknoloji trunleri sayilan iMac, iPad ve iPhone gibi drneklerin
dogusunu saglayan merhum Apple kurucusu Steve Jobs'in yanindaki dahi bu
markay! bir dinya devine dénusturdu. Jony lve'in Jobs ile olan birlikteligi sektort
yeniledi, 6zel bir takipci kitlesi yaratti ve adi unutulmayacak bir markanin dogu-
suna vesile oldu. UrUnlerin tasarimcisi olan, utangac ve az konusan biri olarak
taninan Jony Ive'in hayatiise bir sir olarak kald.

Nasil Steve Jobs Olunur? Adli kitabin da yazari Leander Kahney, bu kez Jobs'in
“aramizda ruhsal bir ortaklik var” dedigi Ive'a yoneliyor, disleksi hastasi olan bir
tasarim 6grencisinden, teknoloji dinyasini sekillendiren bir isme nasil evrildigini
gosteriyor. Jony Ive'in meslektaslariile yapila soylesilere dayanan ve Kahney'in
Apple dunyasina dinyasina olan asinaligindan beslenen bu kitap, cagdas insanin
calisma, eglenme ve iletisim kurma yollarinin yeniden tanimlanma sdrecini, yara-
ticisinin yasamindan kesitler esliginde anlatiyor.

Yazar: Leander Kahney Yayinevi: Mediacat Cevirmen: Ebru Kizildag

Liste Fiyati: 25,00 TL
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Genel Yayin Yonetmeni
Melih Celik

30 vyil once,
40 yil sonra

Yasi uygun olanlar hatirlayacaktir. 80l yillarin ilk yari-
sinda "5 Y1l Once 10 Yil Sonra" isimli bir mizik grubu
vardi. Isvec'in efsane grubu Abba'yl animsatircasina
iki erkek ve iki kadindan olusan grup, 1984 yilindaki
Eurovision yarismasinda Turkiye'yi temsil etmisti.
Grup, 2000'lerin basinda kismen degdisen kadrosu
ile tekrar ortaya citkmis ama o eski gunlerindeki po-
pulerligi yakalayamamisti...

Hemen hemen ayniyillarda 70'lerin sonlarive 80'le-
rin basinda ABD'de meshur olan bir baska isim daha
vardi. Bir muzik grubunun Uyesi degildi, hatta belki
hayatinda hicbir muzik aleti de calmamisti. Ancak,
yaptiklari nedeniyle bugun “internetin kurucularin-
dan biri" olarak anilmay basardi. Ustelik tek yaptig|
bununla sinirl degildi. Bugun bilim ve teknoloji dun-
yasinin hayranlikla takip ettigi MIT Media Lab'in da
kurulusunda rol almisti...

Bahsettigim kisi Nicholas Negroponte. 1970'lerin
sonunda film ve yayincilik dunyasinin dijitallesecegi-
ni sdyleyen — ve kimilerince o zamanlar bolca dalga
gecilen — Negroponte, gectigimiz yillarda "100 do-
larlik laptop (OLPC)" fikriyle daha genc kusaklara da
kendinden bahsettirmisti.

Negroponte'nin tek yaptigi bunlarla sinirli degil.
Bundan yaklasik 30 — 40 yil dnce dokunmatik ekra-
nin hayatimizi nasil etkileyecegini 5ngdrmus, Uste-
lik ilk calisan drnekleri de hayata gecirmisti. Yine bir
baska calismasinda bugun pek cok kisinin tUzerinde

&

tasidigi giyilebilir teknoloji Urtnleriyle karsimiza
ciktl. Daha yakin bir 6rnekte ise Google Maps gibi
servislerin dncusu diyebilecegimiz arac Ustu ka-
meralarla, o gunun kameralarinin karsisinda boy
gosterdi.

Builging ve gelecekteki yasami merak eden her-
kesin takip etmesini dnerdigim Nicholas Negro-
ponte kisa bir sre dnce yeniden gundemdeydi.
Tipki 70'ler ve 80'lerde oldugu gibi gelecege yo-
nelik dngdrulerde bulunan Negroponte, bu kez
30 yil sonrasinda bahsediyordu. Bilgiyi cok daha
kolay bir sekilde 6grenebilecegimizden bahse-
denisim, nanoteknoloji ve nanobotlar sayesinde
herhangi bir dilden klcuk parcalarin ya da Sha-
kespeare'den sonelerin  &grenilebileceginden
bahsediyordu. Beynin hack'lenmesi de dedigi bu
durumicinse “tek bir hap” almamizin yeterli ola-
cagini séyluyordu.

Negroponte'nin beklentilerine gbre “hapi yutup
bilgiyi 6grenme” donemi yaklasik 30 yil sonra
gerceklesecek. Beynin belirli bolgelerine ulara-
sak bir nevi hack'lenmesinin en kolay yolunun
kan dolasimioldugunu sdyleyen Negroponte'nin
bu tahmini gerceklesir mi simdiden sdylemek
zor. Ancak bundan 30 — 40 yil dnce soyledikleri
ve yaptiklari bugun nasil gercek olduysa, 30 yil
sonrasinin da gercek olacaginiiddia etmek man-
tikl bir hareket olacak...

Eger icinizde bir merak duygusu uyandiysa
Negroponte'nin Techinside.com'da yayinladigi-
miz TED konusmasini izlemenizi éneririm. ligili
habere ve yaziya ulasmak icin bu sayfanin sol Ust
kosesindeki QR kodu akill telefonunuzdan okut-
maniz yeterli.

Gelecege dogru yolunuz acik olsun...

@filtrekahve melih.celik@techinside.com




Altinci sayimizla sizlerleyiz
TechlInside dergimiz her gecen guin buyuyen ve
zenginlesen icerigiyle sizlerle. Dergimizin hem bu
hem de sonraki sayllarricin goruslerinizi bildirmeye
devam edin lutfen...

Kapak Konusu: Biiyuk Veri

BUyUk Veri, son yillarda teknoloji dtiinyasiyla bir-
likte &zellikle finans ve telekom dinyasinda ciddi

bir sekilde kullaniimaya baslandi. Ancak kullanim
alanlari ve faydalari konusunda halen soru isaret-
leri var. Kapak konumuzda hem BUyUk Veri'nin cok
dne cikmayan faydalarinthem de BUyUk Veriile is
yasamina dahil olan CAO ve CDO gibi pozisyonlarin
durumunu inceledik.

Dosya Konusu: Kurgu yazilimlan

sinemaya deger katiyor

Sinema dunyasi dijitallesmeye hizli gecis yapmayi
basaran dnemli bir sektér. Durum oyle bir hal aldi
ki, artik son kullanicilar bile kendi filmlerini kolayca
cekebilir ve tm dunyayla paylasabilir hale geldi.
Detaylarini paylastigimiz kurgu yaziimlari, bu nok-
tada devreye girerek film endustrisini son kullanici-
larla bulusturuyor.

Dosya Konusu: Evli, mutlu

ve bilisimci

Is dunyasi profesyonellerinin de herkes gibiis disi
bir hayati var. Techinside olarak, konuyu bilisim
dunyasindan bir bakisla inceledik ve Turkiye'de farkli

teknoloji sirketlerinde yonetici olarak calisan evli cift-
ler 6zelinde inceledik.

Haberlerden Derlemeler

- 2015te 24. yasini kutlayan Casper, daha cok
son kullanicr drdnleriyle taninsa da aslinda kurum-
sal pazarda da 6nemli bir agirliga sahip. Casper'in
kurumsal pazara yonelik Grun ve cézumlerini
Casper Kurumsal Satis Muduru Enes Kocak'la
konustuk.

- Bir Turk sirketinin, faaliyet gosterdigi alanda
dunyaninilk 5 firmasi arasina girmesi kolay dedil.

ABI Research tarafindan kisa bir stre 6nce yapi-

lan arastirma, Arvento'nun arac takip hizmeti su-
nan sirketler arasinda bunu basardigini gosteriyor.

- Turkiye'de bilisim dunyasinin buyuklugu her ge-
cen gun artiyor. DUnyanin 6nde gelen arastirma
sirketlerinden IDC'nin Turkiye'deki Genel MudUru
Nevin Cizmeciogullari, sektorle ilgili guncel ra-
kamlari ve gelecek dngorulerini paylasti.

Kose Yazilan

Fatih Sari: Bu ay, sektoérin gindeminde Ust siralardaki
yerini koruyan BUyUk Veri'yi Techlnside gdzuyle in-
celedik. Sektdr uzmanlarinin goruslerini de bulabile-
ceginiz yazilarimizda BUyUk Veri'nin farkli sektorleri
nasil dénUsturdtgint okuyabileceksiniz.

Melih Celik: Gelecegi 6ngdrmeyi basaran insanlar-
dan, MIT Media Lab'in kurucusu Nicholas Negro-
ponte'den sdz eden Celik, 30 yil sonrasinda bilgiyi
o6grenme yollarinin ne olabileceginden bahsediyor.

Doruktan Turker: Bilim dUnyasinin ekonomik yonunu

masaya yatiran Turker, yazisinda egitim ve arastir-
manin yaratacagi degisimin dnemine vurgu yapiyor.
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Is'te Teknoloji Hamlesi:

Sirketlerin En Verimli Cags
Mobil Internetle Basladi!

Akilli cihazlar ve mobil internet sayesinde,
ofisiniz artik her an, her calisaninizin cebinde.
Siz de Is'te Teknoloji Hamlesine katilin,
isinizin verimliligini kat kat artirin.

ileri Turkcell Teknolajisi ile sirketinizi gelecede tasyin.

turkcell.com.tr/kurumsal
Miisteri Hizmetleri: 0 532 532 00 00

TURKCELL

Birlikte, her giin daha iyiye...




